Новая концепция теории инфляции на основе опыта российских 

либеральных реформ

                                          А. В. Козинский

1. Уникальность экономико-исторической ситуации в России в период либерализации цен в 1992-1994 годах. 

Возврат к свободной рыночной экономике в России в 1992 году был событием, представляющим чрезвычайно большой научный интерес мировой важности. Подобное если и случалось в прошлом, то не имело и не могло иметь такого масштаба и настолько ярко выраженных типических черт, как российский опыт. 

Например, в древнем Китае после антирыночных реформ Ван Мана
, которые предусматривали установление твердых цен, и которые позднее провалились, вызвав в стране революцию, цены опять стали регулироваться рыночным порядком. Но об этом периоде сохранилось очень мало сведений, а экономика того времени не идет ни в какое сравнение с современной. 

Незадолго перед либерализацией экономики в России переход к рыночной системе совершили и страны Восточной Европы. Но в этих социалистических странах была еще свежа память о временах капитализма. И в то же время наряду с национализированным сектором в экономике была велика доля рыночного сектора. Переходные правительства  стран Восточной Европы с помощью богатых стран Запада нашли более эффективные способы смягчить процесс либерализации. 

Российская экономика из-за огромных масштабов страны носит в значительной степени автономный характер. Высокая стоимость решения некоторых экономических и социальных проблем России, а также существование важных политических проблем, в частности проблемы содержания больших вооруженных сил и ядерного потенциала, не позволили развитым капиталистическим странам оказать России решающую помощь.

Ни в одной другой стране мира не было столь ярко выраженного начального момента рыночных преобразований, как в России. Русские всегда были склонны к радикальным решениям. Некогда Советская Россия совершила чрезвычайно резкий переход к социалистической командно-административной
 системе. Обратный переход был столь же радикален.

Вот почему период либерализации цен в России имеет особенную уникальность. В определенном смысле этот переходный период носил характер корректно поставленного научного эксперимента. Российский эксперимент, как это часто случается в науке, был не слишком гуманен по отношению к подопытным, но он позволил сделать ряд важных выводов о причинах, природе и механизме возникновения инфляции.

                                                       ***

2. Основные концепции инфляции

Прежде чем перейти к изложению собственных выводов автора данной работы будет вкратце полезным напомнить основные принципиальные моменты уже имеющихся теорий инфляции. В современном мире, если пренебречь различными модификациями,  существуют три основные концепции инфляции – монетаристская, марксистская и кейнсианская.  

Монетаристская концепция инфляции построена прежде всего на основе количественной теории инфляции американского экономиста Ирвинга Фишера. Главным  в теории Фишера является следующее. 

Если на рынке имеется некоторое количество денег и товара, то они обмениваются всегда, что называется, «все на все». В том случае, когда происходит увеличение массы товара, а денежная масса остается без изменения, происходит снижение цен – дефляция. Если на рынке происходит увеличение предложения денег, идет рост цен – инфляция. 

Эта теория не признает исключений. Эмиссия всегда инициирует инфляцию, а не наоборот. Бумажные деньги должны иметь обеспечение драгоценными металлами (или, может быть, другими ликвидными ценностями). Монетаристы, последователи Фишера, считают единственным способом избежать инфляции точное, без опережения, движение денежной массы вслед за ростом производства.
 Главный рецепт против инфляции – жесткий контроль государства за денежной массой. 

Кейнсианская концепция инфляции признает, что денежная эмиссия может порождать инфляцию. Но Кейнс не соглашался с тем, что зависимость между  эмиссией и инфляцией жесткая. Между моментом эмиссии и началом роста цен, по мнению Кейнса, существует значительный временной лаг, который всегда дает возможность упредить инфляцию, увеличив предложение товаров, если к этому имеются производственные возможности. При неполной загрузке производственных мощностей Кейнс считал более вероятным не рост цен, а увеличение производства и предложения товаров. Фактически, обеспечением бумажных денег, по Кейнсу, могут быть различные незадействованные производственные ресурсы. 

Кейнс не верил в возможность строгого контроля над эмиссией денег. Известно, что безналичные деньги могут умножаться (мультиплицироваться) на счетах частных банков, и возможности государства держать под контролем этот процесс ограничены. Отчасти контроль над банковской мультипликацией денег мог бы осуществляться только через повышение и понижение учетной ставки (ставки рефинансирования) центральных банков. Но этот способ может охватить только часть денежного рынка.

Кейнсиацы со временем пришли к представлению о том, что основной причиной инфляции является рост издержек производства - «инфляция издержек». В этом пункте они особенно сильно приблизились к марксизму.  

Марксистская концепция инфляции также признает, что денежная эмиссия может порождать инфляцию, но только при капитализме и не в каждом случае. При социализме, в условиях государственного декретирования цен, эмиссия является нормальным средством финансирования экономики. Жесткой зависимости между эмиссией и ценами нет.

Еще до Кейнса Маркс высказывал неверие в возможность контроля над денежной массой в условиях системы частных банков. Но при социализме, по мнению марксистов, это вполне выполнимая задача, хотя в условиях действия твердых государственных цен в этом, может быть, нет особой экономической необходимости. 

По мнению экономистов марксистской ориентации, в условиях развитого сильного государства (капиталистического, а тем более, социалистического), нет необходимости и в металлическом обеспечении национальной валюты (разве только для международных расчетов). Однако считается необходимым следить за соответствием денежной массы, выдаваемой в качестве заработной платы, товарной массе, предлагаемой государственной торговлей. Большие старания прилагались в СССР для того, чтобы, так или иначе, вернуть в государственные финансы, выданные в качестве зарплаты деньги. Очевидно, это делалось не столько для стабильности цен, сколько для недопущения образования крупных личных денежных состояний.  

Усиленная денежная эмиссия приводила к накоплению на руках у населения большого объема наличных денег. С целью регулирования наличной денежной массы на руках у населения, согласно взглядам финансистов марксисткой школы, можно время от времени проводить конфискационные денежные реформы, которые направлены, главным образом, против лиц, имеющих особо крупные личные накопления. Такие реформы проводились в СССР в 1946 и 1961 годах. 

Наиболее важным моментом марксистской концепции инфляции являлось то, что основная ответственность за рост цен возлагалась на частные монополии. Если в период классического капитализма рост цен сдерживается конкурентной борьбой, то в период монополистического капитала эта преграда росту инфляции исчезала. На этом основании марксисты считали естественным и исторически неизбежным переход от частного монополистического капитала к государственному.
   

3. Российский опыт и вопрос первичности причин инфляции

Итак, вопрос о том, что первично - повышение цен или денежная эмиссия – для экономической науки является исключительно важным. Он стал пограничным в спорах главных научных школ - кейнсианцев и монетаристов. Оба процесса, повышение цен и  эмиссия денег, тесно увязаны друг с другом, и так быстро идут один вслед за другим, что разделить их и последить их последовательность проблематично. 

Решение вопроса о том, что в общем случае происходит раньше - эмиссия или инфляция, может доказать в одном случае правоту монетаристов, в другом – правоту марксистов и кейнсианцев. Если первична эмиссия, то правы оказались бы монетаристы. 

Прояснению вопроса, как это принято в науке, мог бы помочь корректный эксперимент. И такой эксперимент, как уже говорилось в первой главе, в период либерализации цен России был поставлен.

Суть такого эксперимента могла бы заключаться в следующем. Нужно, чтобы цены на товары некоторое время сдерживались. В то же время себестоимость  основных групп товаров и услуг была сбалансирована. (Именно это и наблюдалось в России при социализме). Сбалансированность себестоимости означала бы то, что у субъектов рынка нет острой необходимости немедленно повышать цены. Таким образом, если бы все же повышение началось, то оно вызывалось бы либо эмиссией, либо монополиями. В первом случае с момента либерализации цен в России в первую очередь начали бы расти именно розничные цены на потребительские товары, во втором – цены на товары монопольного предложения. 

1 января 1992 года стало как бы нулевой, стартовой точкой для гонки цен. О том, как развивались события после частичной, а затем полной отмены государственного контроля над ценами в России можно судить по таблице 1.

Таблица 1. Индексы цен в России в период либерализации

а) Рост цен по отношению к предыдущему году в процентах

	Цены по отраслям экономики
	1991 г.
	1992 г.
	1993 г.
	1994 г.

	Розничные цены             
	260
	2610
	940
	320

	Цены в промышленности     
	240
	2050
	990
	510

	Цены в сельском хозяйстве  
	160
	940
	810
	300

	Цены в строительстве        
	--
	1610
	1160
	560

	Тарифы железной дороги     
	150
	2050
	1850
	760

	Тарифы на электроэнергию
	200
	5990
	1380
	320

	Цены на автогорючее
	230
	14900
	580
	360

	Тарифы на газ
	190
	1320
	920
	390


b) Индексы цен (уровень 1991 года = 100)

	Виды цен
	1991 г.
	1992 г.
	1993 г.
	1994 г.

	Розничные цены             
	100
	2610
	24534
	78509

	Цены в промышленности     
	100
	2050
	20295
	103505

	Цены в сельском хозяйстве  
	100
	940
	7614
	22842

	Цены в строительстве        
	100
	1610
	18676
	104586

	Тарифы железной дороги     
	100
	2050
	37925
	288230

	Тарифы на электроэнергию
	100
	5990
	82662
	264518

	Цены на автогорючее
	100
	14900
	86420
	311112

	Тарифы на газ
	100
	1320
	12144
	48532


И вот оказалось, что первый этап российского «экономического эксперимента» 1992-1995 годов вначале выявил явное преимущество доводам монетаристов. Цены на товары розничного потребления стали расти быстрее, чем оптовые цены производителей товаров промышленности и сельского хозяйства.  

Из энергоносителей, цены на которые назначались государственными и частными монополиями, резко выросли цены на электроэнергию, бензин и дизель-топливо. Однако этому фактору не следует придавать слишком большого значения, потому что дешевизна этих ресурсов в советское время была общеизвестна. Кроме того, горючее для легковых автомобилей выступало по большей части как товар широкого потребления, и цены на него в значительной мере зависели от арендаторов бензоколонок.  

И все же при изучении таблицы 1 возникает двойственное ощущение. Это верно, что розничные цены начинают расти первыми. Однако индексы роста оптовых цен в промышленности, на транспорте и в строительстве уже на третий год после начала либерализации начинают весьма существенно обгонять индекс роста розничных цен. 

Возникает вопрос, а не могут ли со временем меняться причины инфляции? То есть в первый момент после либерализации цен большее значение имела избыточная масса денег на руках у населения. Потом же, может быть, ситуация пошла по обычной накатанной колее, когда рост цен определяется произволом монополий. В этом случае правы оказались бы все-таки кейнсиацы. 

Возможны и другие варианты соотношения причин инфляции. В следующих главах мы вновь и вновь попытаемся прояснить вопрос об этом соотношении. 

4. Формулы Фишера и Сакса: эмиссионный механизм инфляции. 

       
Механизм инфляции, связанный с увеличением денежной массы, в самых общих чертах был описан Ирвингом Фишером. Действие основных факторов, влияющих на уровень цен, были сведены Фишером в одно уравнение, названное уравнением обмена: 

                       MV = РQ,                                                                 (4)

 где М - среднее за год количество денег, находящихся в обращении; 

        V - скорость обращения денег;  

        Р - средневзвешенная цена товара; 

        Q - купленное количество товара.

Указанное уравнение является фундаментальным для количественной теории денег и вошло во все учебники экономики.


При условии постоянства скорости обращения денег и объема купленного товара или их отношения (V/Q  = const) прирост денежной массы прямо пропорционален росту цен:

                          Р =  М * V/Q                                                         (4.1)

       где Р – прирост средневзвешенной цены

             М – прирост денежной массы (эмиссия)

Но выполнение указанного условия встречается в реальной экономике нечасто На самом деле, как признавал сам Фишер, рост цен редко бывает пропорционален эмиссии. Фишер относил расхождение теории и практики на счет изменения скорости обращения. Если это так, то у его формулы будет два неизвестных (скорость обращения V и уровень цен Р). В этом виде она не может быть использована для прогнозирования.

Можно ли избежать этого затруднения? Современные монетаристы, последователи Ирвинга Фишера, пытались опровергнуть своего отца-основателя, предлагая опытные данные о постоянстве скорости обращения денежной массы в национальной экономике в целом. Но, очевидно, это предположение не выглядит убедительно, поскольку есть и другие опытные данные, которые недвусмысленно опровергают их утверждения.

Возможен несколько иной подход к проблеме. Если скорость товарно-денежного обращения неизвестна, то мы могли бы задаться каким-либо частным условием, исключающим скорость из уравнения обмена. Можно составить уравнение обмена только для одного оборота денежной массы. В этом случае уравнение 4 приобретет следующий вид:

                                                           M = pq,                                                                 (4.2)
 где M – денежная масса; 

        q – объем товара, произведенный и проданный за время одного оборота массы М.
        p – средневзвешенная цена 


Уравнение 4.1 тогда приобретет вид:

           p =  m/q                                                         (4.3)

где m – прирост денежной массы за один оборот денежной массы М.

 p - прирост средневзвешенной цены на протяжении одного оборота денежной массы М
В формулах 4 - 4.3 объем товарной массы q выражен в обобщенных условных физических величинах, но реально таких величин не существует. Проще оказывается выражать величину разнородной товарной массы в денежных суммах. Однако если и в числителе и в знаменателе уравнения 4.3 будут стоять денежные величины, то рост средневзвешенной цены p превращается в относительную величину, выражаемую в процентах или в долях от единицы, которую можно назвать показателем инфляции i, поскольку выражения «рост цен» и «инфляция» являются синонимами. 

В то же время величина q (товарная масса, проданная за один оборот денежной массы), выраженная в денежной сумме (в соответствии с формулой 4.2), равна величине денежной массы М. 

Формула 4.3 приобретает следующий вид:

                               i =  m/М                                                         (4.4)


Если формулу 4.4 выразить словесно, то она будет звучать следующим образом: показатель инфляции i в течение одного оборота денежной массы прямо пропорционален относительному росту денежной массы. Этот вывод полностью совпадает с мнением одного из самых видных и авторитетных современных экономистов монетаристской школы Джеффри Сакса. И мнение Сакса в данном конкретном случае, то есть при условии постоянства физического объема товара, продаваемого за один оборот денежной массы, на первый взгляд, кажется вполне справедливым. 


Считается, что формула Сакса может быть использована для прогнозирования, если скорость обращения в базовом и прогнозируемом периодах ожидается одинаковой. В этом случае инфляция за несколько оборотов вычисляется по формуле 4.5:


                                            Inf = (1 + i)n                                                                                   (4.5)

где i  - задаваемый произвольно показатель роста цен за один оборот денежной массы
      n – число оборотов денежной массы в базовом периоде

Однако в реальных условиях при большой инфляции происходит ускорение обращения денег. Например, в России в 1992 году темп роста цен был почти в 3 раза выше, чем темп роста наличной денежной массы. В 1993 году физический объем розничного товарооборота оставался почти постоянным, а денежная масса росла в 1,2 раза медленнее, чем номинал розничного товарооборота.  

Но наиболее разительные примеры разницы в роста общего индекса цен денежной массы наблюдаются в безналичной сфере обращения. Скорость оборота безналичных денег относительно ВВП в 1992-1993 годах увеличилось в несколько раз.    
Мы не знаем, какое число оборотов будет в прогнозируемом периоде. Поэтому и использование формулы 4.5 для прогноза инфляции будет невозможно. 

Ускорение оборота денег ведет к тому, что m/М уже не будет равно i. Назовем этот показатель - относительный показатель прироста денежной массы. 

                                                      = m/М                                               (4.6)
По нашим наблюдениям  всегда меньше i. Математическое и логическое объяснение этому факту будет дано в главе 13.

Из-за ускорения обращения денежной массы при высоких темпах инфляции, а также из-за возможности использования в товарообороте денежных суррогатов формула Сакса не может быть использована для прогноза инфляции. Таким образом, она имеет тот же органический недостаток, что и формула Фишера. Кроме этого есть и другие препятствия по использованию для прогнозирования инфляции формулы Сакса. О них мы будем говорить в следующих главах. 

Среди прочего у нас остается также нерешенным вопрос о первичности причин инфляции. Что если все же не эмиссия является первопричиной роста цен? Вполне возможно, что в этом виноваты монополии. 

5. Формула Фишера и монопольное повышение цен

По-видимому, существуют два вида цен: конкурентные и монопольные. Механизм конкурентного ценообразования хорошо исследован. При стабильной денежной массе он никогда не приводит безвозвратному повышению цен
. При рыночном дефиците какого-нибудь товара, предприятия его производящие могут временно взвинтить цены. Однако через некоторый промежуток времени капиталы перетекут в эту отрасль экономики, то есть туда где временно образовалась высокая норма прибыли. Приток капиталов даст возможность создать новые мощности по производству дефицитных товаров, и через определенное время на рынке образуется избыток этого товара. В этом случае цены могут даже упасть ниже общего уровня, а также ниже уровня себестоимости. В идеале, при полном отсутствии монополий на рынке и при некотором постоянном технологическом прогрессе, при отсутствии в обращении излишней денежной массы рыночная экономика не продуцирует инфляцию. Скорее наоборот, такой экономике свойственна дефляция.

Другое дело монополии. Они препятствуют конкуренции и могут взвинчивать цены по своему произволу. Рост монополий зачастую является естественным следствием конкуренции. Когда слабые конкуренты погибают, и на рынке остается один победитель, он превращается в монополиста. Монополии бывают общими и локальными. Некоторые из них являются естественными (неустранимыми). Другие монополии устанавливаются на время, но от этого потребителям и всей экономике страны не легче. С монополиями борются. Во всех странах с развитой рыночной экономикой существует антимонопольное законодательство. Однако это является признанием того факта, что одними рыночными методами с монополиями не справиться. Государство насильственно разделяет крупные монополии. Но на их месте могут образоваться олигополии
. Ценовой сговор государство также преследует, но его нелегко доказать. Иногда некоторые монополии, особенно те, что заняты в энергетике, на транспорте и в военным производстве, ставятся под жесткий контроль государства, точно так же, как это делалось в странах социализма.     

Произвольное повышение цен монополиями является важным моментом в теории инфляции издержек. Исследование влияния монопольного повышения цен в данной книге является оригинальной разработкой ее автора. Кейнсианцы весьма подробно исследовали механизм инфляции издержек. Однако у нас он рассматривается еще под одним углом зрения, под которым он, по-видимому, до сих пор не рассматривался. 

Итак, предположим, что имеется некая монополия, которая намерена использовать свое положение на рынке для повышения цен, то есть для того, чтобы увеличить свою долю доходов в общем НД страны. Это может быть энергетическая, транспортная или информационная монополия.
 Это может быть профсоюз, который фактически может считаться монополией по продаже рабочей силы. (Сам Джон Кейнс считал тред-юнионы наиболее агрессивными в этом отношении монополиями). К монополиям можно отнести и государство, взимающее налоги в качестве платы за предоставляемые им услуги по поддержанию безопасности, порядка, по социальному обеспечению и так далее.

Рассмотрим для начала один из возможных случаев. Допустим, частная монополия подняла свои тарифы (или государство увеличило налоги, или профсоюзы добились повышения зарплаты). При этом примем условие, что денежная масса M осталась постоянной. Тогда для одного оборота денежной массы выполняется условие: 

                           M = pq = const                                   (5)

Таким образом, все изменения в уравнении 4.2, если они вообще имеют место, должны будут произойти в правой части уравнения (p * q). Изменение есть – это увеличение средневзвешенной цены p. Следовательно повышение цены необходимым образом приведет к снижению объема реализуемого товара q. 

Вывод: В условиях неизменности денежной массы для одного периода обращения монопольное повышение цен приводит к сокращению реализации (и производства) товаров.  

Однако можно еще один, более оптимистический вывод: Инфляция вызываемая монополиями, при постоянной денежной массе не может длиться так же долго, как инфляция вызванная денежной эмиссией. 

Полная остановка производства не может быть выгодна монополиям. Существует предел, до которого частной монополии выгодно повышать тарифы, Методы нахождения этого предела мы рассмотрим в конце книги, в главе 27.

В подтверждение первого вывода по формулы 5 мы можем найти сколько угодно примеров в истории экономики. Сильная инфляция обычно сопровождается сокращением производства. Однако при этом практически всегда к монопольному повышению цен присоединялась и денежная эмиссия. В то же время  в предыдущей главе мы отметили, что при сильной инфляции зачастую имеет место относительное сокращение денежной массы. Этот парадокс нуждается в достаточно обширном объяснении, поэтому мы объясним его позднее. 

В случае, когда монопольное повышение цен сопровождается денежной эмиссией, трудно сказать, что послужило первоосновой инфляции. Этот вопрос мы уже отчасти рассмотрели в главе 3. Неопределенность в вопросе о происхождении инфляции, которая теперь должна быть очевидна читателю этой книги, также мешает использованию формулы Сакса для прогнозирования инфляции.

                                                    ***

Монопольное повышение цен провоцирует развитие инфляционного процесса во всех отраслях экономики. Впрочем, инфляционное возмущение, независимо от того, чем оно вызвано – вбросом избыточной массы денег или повышением тарифов монополии – не останавливается на какой-то одной сфере экономики, а распространяется на все сферы. Пусть и не сразу, но через определенный временной лаг.  Указанное явление можно назвать детонирующим эффектом инфляции.

По силе детонационного эффекта могут различаться три вида инфляционного возмущения. Они различаются количественным образом: малое возмущение, предельное и серийное
.

6. Малое инфляционное возмущение.

Малое инфляционное возмущение или вообще не влияет на себестоимость других товаров
 или увеличение себестоимости товаров под влиянием этого инфляционного возмущения оказывается таким, что у большинства предприятий сохраняется еще достаточно получаемой ими прибыли для дальнейшего нормального функционирования без необходимости повышать цены на собственный товар. 

Временной лаг инфляции при таком возмущении может быть длительным или даже бесконечно длительным. При такой длительности временного лага, скорее всего, будет возможно дождаться понижения цен в результате появления на рынке конкурентов монополии, произведшей это инфляционное возмущение. Обратимость повышения цен в этих случаях побуждает некоторых экономистов
 вообще не относить такие возмущения к категории инфляционных. 

Детонационного эффекта в этом случае не наблюдается. И все же повышение средневзвешенной цены товаров (p – формулы Фишера) налицо. Для такого повышения цен можно установить следующие закономерности.      

Введем понятие количества товара денежной стоимости и обозначим его как Т
. Для одного оборота количество товара обозначим как t.

Если производство монопольного товара А за один оборот в ценах базового периода составляет tA, а абсолютное повышение его стоимости вследствие инфляции равно fA, то относительное повышение его цены iА (инфляция цены) этого товара равно: 

                                     iА =   fA / tA                               (6)

В то же время относительное общее повышение цен всех товаров при предельном инфляционном возмущении iQ приблизительно равно:

                        iм = fA /t                                 (6.1)

где t – валовая реализация всех товаров и услуг за один оборот в ценах базового периода

Если процесс повышения цен товаров Q, вызванный повышением цены на товар А, идет в условиях стабильности денежной массы, то насколько поднимется цена на товары , на столько же уменьшится Q в неизменных ценах (формула 5).

Следовательно, более точно относительное общее повышение цен всех товаров Q за один оборот при предельном инфляционном возмущении iм в этом случае равно:

                        iм = fA /(t - fA)                                                          (6.2)

Если монопольное повышение цен производится сразу несколькими монополиями, то формула 6.2 выглядит следующим образом:

               iM = (fA + fВ + fС) /(t - fA - fВ - fС)                         (6.3)

где fВ и fС – инфляционный прирост стоимости монопольных товаров В и С 
Позднее мы докажем, что закономерности монопольного повышения цен, идущего в условиях стабильности денежной массы, сохраняются и в условиях номинального увеличения денежной массы посредством эмиссии.

Если государство повышает налоги, то влияние этого мероприятия также вполне описывается формулой 6.3. В то же время для эмиссионного механизма инфляции имеется другая формула, которая будет выведена в главе 14. Далее будет выведена и универсальная формула инфляции.

7. Предельное повышение цен. Механизм детонации.  

Под предельным повышением цен мы понимаем такое инфляционное возмущение, которое полностью исчерпывает прибыль предприятия и все возможные резервы по экономии издержек, в том числе и за счет заработной платы. Предельное инфляционное возмущение снижает прибыль предприятий до такой степени, что они уже не могут с этим мириться. Они не согласятся вовсе не иметь прибыли и нести убытки при превышении себестоимостью цены их товаров. Тогда они тоже повышают цены на свои товары. Таким образом, при предельном инфляционном возмущении в экономике государства начинается эффект детонации.

Однако если предел еще не перейден, то товаропроизводители не станут все же повышать цены в той же пропорции, что и монополии, инициирующие монопольное возмущение. Повышение цены товара всегда приводит к снижению сбыта товаров. И это иногда может привести к большим убыткам, чем убытки от повышения себестоимости товара. В этом случае часто оказывается вполне достаточным ограничить повышение цен в пропорции к увеличению себестоимости, которое имеет место вследствие роста цены монопольного товара. 

Может оказаться, что некие товары А, D, Е по составу издержек на производство каждого из них тесно связаны. Предположим, что в одном случае только товар А является монопольным, D и Е – обычные конкурентные товары. То есть производители товаров D и Е не смогут поднять свои цены произвольно, но поднимут их на минимальный уровень гарантирующий хотя бы безубыточность работы, то есть на величину роста доли товара А в издержках своего производства. Тогда доля монопольного товара в себестоимости каждого из них может быть выражена в процентах. 
Обозначим долю товара А в себестоимости товара D как аD и в себестоимости товара Е как аE. Тогда абсолютное инфляционное повышение стоимости товаров D и Е будет равно: 

                                    fD = аd iА tD                                                            (7.0) 




fE = аE iА tE                                                     (7.01)

Отсюда общая для всего спектра товаров инфляция iм по поводу монопольного удорожания товара А с учетом детонации будет равна: 

               iм = (fА + fD + fЕ) /(t - fА - fD - fЕ)                          (7)                  

Формулу 7 можно бы назвать формулой детонационного повышения цен для одного монопольного товара. Однако товаров, себестоимость которых увеличивается вследствие повышения цены на один из монопольных товаров, может быть бесчисленное множество. Следовательно, на практике пользоваться этой формулой почти невозможно.  

Формулу 7 можно упростить. Общее количество tA товара А, идущего для производства объема всех остальных товаров T за один оборот t, приблизительно равно его производству. Или если выразиться точнее и математически: 

                                    tA = аt – аАtA.                                                 (7.1)

где а - доля товара A в себестоимости общего товарного фонда T
      аА – доля товара А, идущего на нужды собственного производства.

Обычно доля товара, идущего на нужды собственного производства, достаточно мала, и ею можно пренебречь: 

                                              tA = аt                                                   (7.2)
С учетом этого за счет детонации инфляционный прирост стоимости валового производства товаров и услуг T приблизительно будет равен: 

                                                  аt =  tA                                              (7.3) 

И формула относительного общего повышения цен iм с учетом детонации на повышение цены одного монопольного товара А получит окончательный вид:  

               iм = (tA + аt)/ (t - tA - аt) = (2tA)/ (t - 2tA)              (7.4)

В случае, когда одновременно повышается в цене сразу несколько монопольных товаров (А, В, С), исходя из формул 6.3 и 7.4, получается показатель инфляции iM :

             iM = (2tA + 2tB + 2tC) /(t - 2tA - 2tB - 2tC)                            (7.5)

Формула 7.5 показывает, что чем больше одновременно повышается в цене товаров монопольного производства, тем сильнее эффект детонации цен, тем интенсивнее идет инфляция. Однако необходимо знать, что в формуле 7.5 не учитывается взаимное влияние цен различных монополий на себестоимость их товаров и услуг. Формула 7.5 предполагает, что повышение цен монополиями А, В, С происходит на один и тот же процент, или, если инициатором инфляционного возмущения была только монополия А, повышение тарифов монополий В и С намного превосходит тот необходимый уровень, который диктуется влиянием повышения тарифов монополии А.

На практике не только естественные монополии, но и многие другие предприятия, имеющие возможность, вследствие хорошей конъюнктуры своих товаров, поднять свои цены сверх необходимого минимума, делают это. Поэтому практическое применение формулы 7.5 встречает такие же трудности, как и применение формулы 7. Мы привели все эти формулы для лучшего понимания закономерностей монопольного повышения цен в условиях детонации. 

В целом с учетом детонации по всему спектру товаров можно вывести формулы 7 и 7.5 могут быть также представлены в виде 7.6:

             iM = (tf ) /(t - tf )                                                                          (7.6)

где tf  - фиктивный рост валовой реализации товаров и услуг за счет общего роста цен, вызванного монополиями, в том числе за счет роста налогов и заработной платы.

Однако и эта последняя формула (7.6) имеет не слишком большое практическое значение, поскольку лишь констатирует повышение цен, но не вскрывает его причины. И все же при необходимости на основе формул главы 7 можно составить компьютерные программы, которые с известной долей приближения смогут оценить вклад в развитие инфляции каждой из монополий по отдельности.

8. Временной лаг инфляционного возмущения

Как уже говорилось в главе 2 (там, где идет речь о кейнсианской концепции), временной лаг инфляционного возмущения имеет решающее значение при принятии правительственных решений о применении денежной эмиссии в качестве средства для стимулирования экономики. Однако кейнисианцы, хотя и много говорят о значении временного лага, но все же не смогли разрешить вопрос о его природе и принципе математического расчета его длительности. В этой книге указанный принцип прелагается. 

Принцип достаточно прост. Он исходит из того, что в составе оборотного капитала страны всегда находится определенное количество тех или иных товаров в виде запасов у производителей и запасов у покупателей. Некоторые товары накапливаются также в качестве государственных стратегических резервов. Помимо запасов конкретного товара имеется также некоторое количество резервных товаров, которые являются продуктом переработки интересующего нас материала. Если речь идет, например, о стали, то при определении количества, находящегося в обороте товара (например, стальных блюмов), необходимо учитывать все виды стального проката, поковки и вообще все изделия из стали готовые к продаже или находящиеся в процессе изготовления. Если речь идет о чугуне, то кроме чугуна также следует учитывать все изделия, производимые не только из непосредственно чугуна, но и в определенной пропорции из стали, сырьем для которой является чугун. Электрическая энергия, применяющаяся для производства практически для всех видов товаров, в соответствии со средней энергоемкостью может быть запасена в виде всей наличной товарной массы и незавершенного производства. 

Мы предполагаем, что временной лаг от начала инфляционного возмущения до полной стабилизации уровня цен, потревоженного этим возмущением, равен времени, потребному для того, чтобы весь запас интересующего нас монопольного товара был полностью обновлен так, чтобы в обороте находился только товар, идущий по новой цене. Математически это выглядит так:

                                    А = RА / TA                             (8)   

где А – временной лаг инфляционного возмущения после повышения цены на монопольный товар A  

RА – общий резерв монопольного товара А в оборотном капитале

TA – годовое производство монопольного товара А 
Если требуется вычислить временной лаг от повышения сразу нескольких или даже многих товаров, то формула 8 выглядит так:

                                     АВС = RАВС / (TA + TB + TC)            (8.1)   

где АВС – временной лаг инфляционного возмущения после повышения цены на монопольные товары А, В, С.  

RАВС – общий резерв монопольных товаров А, В, С в оборотном капитале

(TA + TB + TC)  – общее годовое производство монопольных товаров А, В, С.
В самом общем виде, если требуется вычислить временной лаг при инфляционном возмущении, охватившем сразу весь объем производимых товаров Q, формула выглядит так:  

                                      = СQ / T                             (8.2)

где  – временной лаг инфляционного возмущения, охватившего весь спектр производства товаров и услуг   

СQ – оборотный капитал страны

T – валовой объем реализации товаров и услуг

Важнейший вывод из формул 8, 8.1 и 8.2: Чем больше в составе оборотных фондов (капиталов) страны материальных запасов, тем длительнее оказывается временной лаг от начала инфляционного возмущения (вброса денежной массы или монопольного повышения цен) до окончательного повышения цен по всему спектру товаров и услуг. Это обстоятельство особенно необходимо учитывать при разработке планов эмиссионного стимулирования экономики, а также вообще при выработке противоинфляционной политики

Длительность временного лага инфляционного возмущения может быть вычислена на практике лишь приблизительно. Дело в том, что существуют искусственные приемы и для сокращения, и для удлинения временного лага. Наиболее радикальным способом удлинить временной лаг реакции на инфляционное возмущение является замораживание цен, широко применявшееся в странах социалистического лагеря. Однако этот способ в экстренных случаях применялся и в капиталистических странах. Практиковались также различные добровольные ограничения на монопольное повышение цен типа «кодексов честной конкуренции» времен «нового курса» президента Ф.Д. Рузвельта. Наиболее радикальным способом сократить временной лаг инфляционного возмущения является переоценка товарных запасов. В этом случае временной лаг сокращается до нескольких дней или при хорошей постановке работы даже до нескольких часов. Формула 8, может быть, описывает наиболее естественное, без участия государственных или иных регулирующих органов, протекание инфляционного возмущения.

                                                  ***

Что касается временного лага инфляционного возмущения, вызванного денежной эмиссией, то это особый случай. Если эмиссия денег не встречает в экономике реакции в виде быстрого повышения предложения потребительских товаров, то временной лаг инфляции оказывается очень кратким, потому что инфляционное возмущение охватывает сразу многие отрасли производства товаров и услуг. 

В случае злоупотребления эмиссией, временной лаг инфляционных возмущений может сократиться практически до нуля. Такое явление наблюдается при высоких темпах инфляции, когда инфляционные возмущения следуют одно за другим или, иначе говоря, сериями.

9. Серийные инфляционные возмущения. Дискретность денежного обращения

При запредельном инфляционном возмущении цены на свои товары и услуги резко повышает обычно не одна, а целая группа монополий. В этом случае размер инфляционного возмущения по абсолютной величине может оказаться намного выше, в несколько раз выше себестоимости, и предприятия бывают вынуждены немедленно повышать свои цены практически в том же отношении, в каком поднимает цену инициирующая инфляцию группа монополий.

Временной лаг при таком инфляционном возмущении оказывается почти равным нулю. Детонация инфляционного возмущения во всех сферах экономики происходит моментально. Если это так, то цели, которые перед собой ставила монополия, повышая свои тарифы, не достигаются. Появляется искушение повторить монопольное повышение цен, что в большинстве случаев и проделывается.

На практике в большинстве случаев монопольные повышения цен производятся с неправильными интервалами. Вычисление инфляции постфактум при многократном инфляционном возмущении не может вызывать трудностей, если имеются необходимые статистические данные. Однако в случае прогнозирования инфляции, обычно, заранее не известно, в какой именно момент будет произведено повышение цен. Поэтому для приближенных оценочных вычислений условно можно принять, что инфляционные возмущения следуют через равные промежутки времени, соответствующие обороту денежной массы.  

Тогда для годового периода число оборотов n равно:

            n = год /об                                                     (9)

где год – период времени длинной в год

      об  - период оборота денежной массы

      n – число оборотов денежной массы в году

Это позволяет применить для вычислений общего индекса инфляции (Inf) за n периодов формулу 4.5, о которой говорилось в главе 4. 

Дискретность денежного обращения. Из из формулы 8 можно сделать вывод о возможности некоторой условной дискретности инфляционного процесса. То, что процесс инфляции является дискретным совершенно ясно, хотя бы из того, что приказы о повышении цен руководством компаний каждый раз принимаются отдельно, специальным решением, а не производятся автоматически. Условность дискретности в нашем случае заключается в том, что мы можем считать промежутки между повышениями цен одинаковыми. 

Несмотря на условность представления о дискретности инфляционного процесса, формулы инфляции, полученные на его основании, все же позволяют производить достаточно точные вычисления. 

10. Динамическое ценовое равновесие и относительное сокращение денежной массы

Серийные и относительно большие инфляционные возмущения в экономике ведут к гиперинфляции. Она является наиболее разрушительной формой инфляции. Согласно нашей интерпретации формулы Фишера в этом случае производство может полностью остановиться. Однако на практике этого не происходит. Вместо статического ценового равновесия, которое имеется в виду в уравнении Фишера, устанавливается динамическое равновесие. 

Статическое ценовое равновесие – это случай, когда нормальное состояние цен стабильное. Инфляционные возмущения носят случайный, редкий и разовый характер. После прохождения инфляционной волны опять устанавливается период стабильности цен. Так продолжается, до нового инфляционного возмущения. При статическом ценовом равновесии при планировании никто не делает поправки на возможную инфляцию.

Динамическое ценовое равновесие в отличие от статического складывается в условиях непрерывного роста цен. Участники экономической деятельности ожидают неизбежного повышения цен и в соответствии со своими ожиданиями вносят поправки в свои экономические планы. 

В процессе обмена устанавливается некий базовый темп инфляции, который все имеют в виду при совершении товарно-денежных операций. Рассмотрим режим динамического равновесия подробнее. При повышении цен на всем спектре производимых товаров и услуг Q рост цен на отдельные виды товаров и услуг идет неодинаково. Некоторые товары растут в цене быстрее, другие медленнее. 

Товары, цены на которые растут быстрее базового темпа, в режиме динамического равновесия относительно дорожают. А те товары, цены на которые растут медленнее этого темпа, относительно дешевеют, хотя по абсолютной величине цены растут и на них.

Особым товаром является рабочая сила. Чаще всего именно темп роста зарплаты (цены рабочей силы) является точкой отсчета для сравнения темпов роста цен остальных товаров. Именно от зарплаты, главным образом, зависит покупательная способность населения. И если рост цен на товары опережает рост цен на рабочую силу, то эти товары воистину дорожают в глазах населения. И напротив, те товары, цены на которые отстают от роста зарплаты, относительно дешевеют и становятся более доступными. 

Поэтому темп роста заработной платы можно принять в качестве базового. Причем имеется в виду не средняя заработная плата, а более общий показатель инфляционного роста всего фонда заработной платы.

В системе динамического ценового равновесия действуют те же экономические законы, что и в статической системе. Нужно лишь всегда вносить поправку на базовый средний постоянный темп инфляции.

В главе 5 мы говорили о том, что при высокой инфляции наблюдается парадокс сокращения денежной массы, в то время, как государство все время увеличивает эмиссию денег. Так вот, когда мы говорим о сокращении денежной массы, не абсолютное, а относительное сокращение. И такое сокращение наблюдается именно в динамической ценовой системе. В то же время относительно статической системы ценового равновесия денежная масса, безусловно, растет. 

Неизбежное относительное уменьшение денежной массы в динамической системе  происходит, главным образом, за счет тех денег, которые не имеют достаточно быстрого эффективного оборота. Например, это могут быть средства, хранящиеся на срочных и текущих банковских счетах. Поэтому безналичная денежная масса сокращается быстрее, чем наличная. Сокращение наличной денежной массы связано, прежде всего, с тем, что заработная плата обычно растет медленнее, чем общий индекс цен.

К режиму динамического равновесия цен можно приспособиться. Некоторые страны живут в таком режиме годами и десятилетиями. И все же он во многих отношениях неудобен. Усложняются понимание рыночной конъюнктуры, экономическое планирование и денежные расчеты. Режим динамического равновесия не позволяет использовать национальную валюту как инструмент накопления. Накопления делаются при помощи иностранной твердой валюты или ликвидных товарных запасов. 

Обычно в режиме динамического равновесия цен национальная валюта становится «горячей», то есть от нее стремятся, как можно быстрее избавляться после совершения сделки продажи товара. Это значительно ускоряет оборот денег и тоже является одной из причин относительного сокращения денежной массы. А сокращение денежной массы ведет к снижению производства. 

Как следует из главы 5, в течение одного оборота денежной массы производство и реализация товаров сокращаются, если в случае монопольного повышения цен денежная масса, остается без изменения. Эмиссия наличных денег задает темп инфляционного роста фонда заработной платы. (Более подробное пояснение этого положения будет сделано  в главе 20). Относительно фонда зарплаты объем денежной массы чаще всего остается стабильным. Поэтому, в случае принятия темпа эмиссионного роста цен в качестве базового, в динамической ценовой системе эмиссией как средством увеличения денежной массы можно пренебречь. Она не будет расти относительно ВВП, и нужны будут другие способы увеличения денежной массы (речь о них пойдет в главе )

Монопольное повышение цен в условиях динамического равновесия будет учитываться только относительно этого приятого нами за основу темпа инфляции. И именно такое монопольное повышение цен (наряду с эмиссионным) будет формировать окончательный общий темп инфляции. Но только лишь в том случае, если монополии повышают свои тарифы быстрее, чем идет эмиссионное повышение цен. Влияние монопольного повышения цен будет проявляться в снижении общего физического объема реализации товаров и платных услуг. (Подробное пояснение этого положения будет  в главе 20 при выводе универсальной формулы инфляции).  

11. Понятие об относительности скорости обращения капитала и денежной массы

Читателя может удивить наше заявление, что на самом деле мы не только не можем прогнозировать длительности периода оборота денежной массы и числа оборотов денежной массы в году, но даже не знаем каково оно на самом деле. В этом и состоит еще одно затруднение. Чтобы лучше представить себе сущность проблемы, рассмотрим по аналогии хорошо известный процесс обращения капитала.

Если мы возьмем оборотный капитал в целом (денежные средства, материальные запасы и так далее), то можем определенно сказать, что получается в результате его обращения. Это, конечно, валовой товарно-денежный оборот и ничто другое. Этот оборот можно взять в целом за год, или за месяц, или за квартал. Но помимо различий во времени обращения (и в числе оборотов) других различий между этими показателями не будет.

Иные макроэкономические показатели, такие как валовой внутренний продукт, национальный доход или прибыль по народному хозяйству составляют только часть оборота или, иначе говоря, валового выпуска товаров и услуг. Можно сказать, что часть капитала обращается именно с целью возмещения затрат, для получения прибыли, а также для создания ВВП или НД. 

Однако можно также считать, что сразу весь оборотный капитал делает сколько-то оборотов для создания ВВП или НД и прочего. При этом можно считать, что вначале идет возмещение затрат, а потом создание новых стоимостей. Но на практике оба эти процесса идут параллельно. Поэтому возможно еще одно аналогическое представление. 

Можно представить, что каждый из макроэкономических показателей вмещает определенное количество оборотов полного оборотного капитала. Только эти обороты при создании, допустим, ВВП совершаются медленнее, чем при создании валового выпуска товаров и услуг. Так мы приходим к пониманию относительности скорости обращения капитала по отношению к различным макроэкономическим величинам.
Что же касается денежной массы, то она представляет собой ни что иное, как денежную часть оборотного капитала страны. Следовательно, свойство относительности скорости  обращения капитала относится также  и к ней.

Возникает вопрос: какую скорость обращения, то есть скорость относительно какого макроэкономического показателя, конкретно имеют в виду. И в России и за границей ясности в этом вопросе нет. Необходимо сказать, относительно чего правильнее всего определять скорость обращения денег. А также дать ответ, какие деньги имеются в виду, поскольку деньги – это тоже очень широкое понятие.

В современной российской статистике скорость оборота денег рассчитывается как оборот денежной массы М2 относительно ВВП. Но почему делают именно так неясно.                                                        



Очевидно можно было бы подобным образом брать также оборот какой-либо другой денежной массы относительно ВВП, например, массы М0 и М1, которые меньше массы М2, или, напротив, взять массу М3, которая больше, чем М2.  Наши решения во всех случаях будут обоснованы одинаковым образом, но скорости обращения денег были бы различны. Столь же возможно брать обращение денежной массы в отношении к таким макроэкономическим показателям, как национальный доход, чистый конечный продукт (не только в их российском  варианте, но  и  в американском  варианте значений  этих показателей,  которые заметно  различаются) и так далее. 

Столь же возможно определение скорости обращения денежных масс, в том числе денежных масс М0 и М1, относительно массы личного потребления или иначе розничного товарооборота,  которые в своем роде тоже  являются видом конечного продукта, так как большинство общества видит в личном потреблении основную цель производства вообще.  

Таким образом, когда мы говорим об относительности скорости денежного обращения, то мы говорим о соотношении различных денежных масс и различных макроэкономических показателей, характеризующих Q - количество реализуемого товара.  

Итак, проблема состоит в том, что при прогнозировании мы должны установить, какой именно макроэкономический показатель и какой денежный агрегат рациональнее использовать. Даже с учетом явления эквивалентности денежных масс различного размера, произвольный выбор основной макроэкономической величины и денежного агрегата могут привести к большим ошибкам в прогнозировании.

12. Решающее значение инфляции наличных денег и розничных цен. 

Обычно в статистике производится мониторинг цен во всех отраслях экономики. Ни одна отрасль особо не выделяется в качестве индикатора общего повышения цен. И если требуется получить общий индекс цен, то при помощи комплекса различных условных действий и коэффициентов отраслевые индексы инфляции сводятся в один. 

Но один из самых авторитетных американских экономистов ХХ века Ф. Махлуп обоснованно считал, что наибольшего доверия при сравнении статистических данных по инфляции заслуживает лишь индекс потребительских цен. И вот почему.


При сравнении цен можно пользоваться лишь ценами на одинаковые товары. При проведении наблюдений на длительном промежутке времени (в современных условиях, например, до 10 лет) это могут быть только простые, традиционные товары, количества которых сравнительно легко сравнивать между собой: топливо, электроэнергия, металлы, строительные материалы, съестные припасы, шерстяные и хлопчатые ткани и так далее. 

Усовершенствованные товары высоких технологий подходят меньше, так как они быстро меняют свои потребительские свойства. Их удорожание может быть связано в основном с улучшением качества. Особенно это касается товаров технологического потребления. В то же время, в целом, товары личного потребления более консервативны. 

Но дело не только в достоверности сравнений. Повышение цен на какой-либо товар технологического назначения, например, на станки определенного типа, оказывает свое действие на другие отрасли медленно и постепенно, по мере того, как затраты на эти станки мало-помалу переносятся на издержки производства других товаров. 

Часто бывает, что новый технологический товар одновременно с повышением своей цены позволяет снизить издержки производства, и это снижение компенсирует рост цены на новую технологию. В целом появление на рынке такого нового товара, впрочем, аналогичного какому-нибудь такому же товару с устаревшими технологическими показателями, приводит к общему снижению цен. И это не может считаться инфляцией.   

Повышение цен на важный потребительский товар, например на хлеб, на пиво или на автомобили, распространяет свое влияние широко, сразу на все население и таким образом на все отрасли экономики. В современных условиях, несмотря на некоторые сезонные колебания, такие повышения цен чаще всего необратимы. 

Рост потребительских цен в подавляющем большинстве случаев провоцирует рост цен во всех отраслях деятельности, потому что снижается реальный доход от любой трудовой и предпринимательской деятельности, а также снижаются реальные налоговые доходы государства и реальная заработная плата государственных служащих. Эта мысль является основополагающей в кейнсианской теории инфляции издержек.

Первопричиной сильной инфляции может быть и эмиссия денег и монопольное повышение цен на важный товар промышленного потребления, например на сырую нефть. Однако рынок потребительских товаров представляет передаточную среду, через которую начальный инфляционный импульс с наибольшей скоростью распространяется на всю остальную экономику. 

И наконец, главное заключается в том, что потребительские товары являются ярко выраженным конечным продуктом национальной экономики. Совокупное личное потребление и личные накопления (отложенное личное потребление) являются реальным и истинным вознаграждением для нации за ее трудовые и предпринимательские усилия. Потребительские товары, будучи реализованы на розничном рынке, прекращают свое обращение в отличие от тех же товаров, которые реализуются на оптовом рынке.

Следовательно, розничный потребительский рынок является не только передаточной средой начального инфляционного импульса, но и конечным пунктом распространения этого импульса. После прохождения первичной инфляционной волны через все сектора экономики, каждый из которых раньше или позже "детонирует" в ответ на ее воздействие и поднимает вторичную волну, именно в секторе конечного личного потребления должны наблюдаться самые последние колебания цен. 

                                                            ***

Мы согласны с тем, что понятие “деньги” можно толковать очень широко. Ими может быть все пригодные для многократного и однократного обращения ценные бумаги и товары. Однако обесценение различных видов «денег» может происходить независимо друг от друга и не совпадать хронологически. В данной работе обесценивание других ценных бумаг,  в том числе иностранной валюты, обращающейся на территории данного государства, предмета нашего исследования не составляют. 

Мы рассматриваем инфляцию как обесценивание только национальных государственных денежных знаков в наличной форме (банкноты, денежная масса М0) и в безналичной (денежные массы М1 и М2). 

Но денежная масса М2 не может непосредственно участвовать в розничном товарообороте. Мы исходим из того, что розничный товарооборот в России в последние годы на 9/10 обеспечивается обращением наличных денег (М0). Важным моментом является то, что денежная масса наличных М0 совершенно не подвержена банковской мультипликации. Наличные деньги – это единственный вид денег, эмиссия которых является государственной монополией.

В США, где безналичный расчет, потребительский кредит и электронные деньги играют гораздо большую роль, личное потребление обеспечивается обращением денежной массы М1. Однако этот вид денежной массы подвержен заметной банковской мультипликации. Государство, конечно, может контролировать объем массы М1, однако это может делаться только косвенными методами. Допустим, через повышение или понижение ставки рефинансирования (учетной ставки государственного банка).  

Таким образом, по нашему мнению, для условий российского рынка наиболее подходящими исходными макроэкономическими величинами при прогнозировании инфляции являются: масса наличных денег М0 и розничный товарооборот, включающий в себя платные услуги населению.

                                                        ***

13. Гипотеза об обращении наличных денег

В России во время гиперинфляции 1992-1994 годов наличная денежная масса относительно сокращалась, прежде всего, вследствие столь же относительного сокращения фонда зарплаты. В то же время еще в 1992 году резко сократились наличные сбережения, которые в СССР в дореформенный период достигали весьма большой величины (порядка 180 млрд. руб. или порядка 20 % к  ВВП). Предполагают, что именно эти деньги дали первый толчок к гиперинфляции 1992 года. Тем не менее, автор этой книги берет на себя смелость утверждать, что основная масса наличных и безналичных сбережений населения не участвовала в развертывании инфляции. 

Люди, делающие сбережения, зачастую отказывают себе во многом, чтобы скопить немного денег или, что называется, «про черный день», или чтобы сделать какое-то особо важное приобретение, составляющее мечту их жизни. И они не склонны отдавать свои с таким трудом накопленные «кровные» по первому требованию торговцев товарами повседневного спроса. 

Можно привести пример. В первые же дни 1992 года цены на все потребительские товары в России были подняты в 2 раза. Но одновременно практически прекратилась и покупка этих товаров. Когда в первый день же 1992 года в Челябинске цены на сливки были подняты сразу всеми продавцами (явный ценовой сговор), в течение почти месяца на миллионный город не было продано и одной тонны этого продукта. Население России стойко держало оборону, пока не убедилось в необратимости повышения цен, но и после этого приобретение продовольствия было в 1,6 раза ниже дореформенного. Ко второму кварталу 1992 года, когда население стало в массовом порядке реализовывать остатки своих сбережений, они уже успели обесцениться в несколько раз и уже не могли играть большой роли на розничном рынке.

В этот период потерпели убытки и разорились многие предприятия пищевой индустрии и сельскохозяйственные предприятия. Они были сильно недозагруженны. При настоящей конкуренции цены, несомненно, пошли бы вниз (вспомним концепцию Кейнса, глава 2). Но, очевидно, приказы о повышении цен исходили от еще действовавших на тот момент полугосударственных монополистических структур. Преследовалась цель изъять у населения его «избыточные» сбережения. Поэтому цены и не снижались. Это было явно монопольное повышение цен и притом исходящее не от частных монополий. (Принципы поведения на рынке частных монополий будут рассмотрены в главах 27 и 28). 

Однако полугосударственные монополии все же не смогли своевременно «изъять» у населения его накоплений. Более того, поступления наличности могли даже в тот самый первый момент несколько сократиться. Не имея достаточных поступлений наличности,  необходимой для выплаты заработной платы и пенсий (которые к тому же пришлось повысить)
, Центробанк вынужден был прибегнуть к эмиссии. И, очевидно, именно эмиссия послужила движущей силой последующих витков инфляции. Из этого мы и будем исходить в нашей гипотезе, которую предстоит доказать в следующих главах.        

Вторым основным моментом исходной гипотезы является уверенность в том, что даже в самый разгар гиперинфляции население пыталось делать некоторые сбережения в виде наличных. Таким образом, наличную действующую массу можно разделить на две части. Во-первых, это действующая (активная) денежная масса, которая постоянно участвовала в товарообмене, во-вторых, сбережения. Вместе действующая денежная масса и сбережения составляют полную денежную массу.

                                                Мп = Mд + Е                                                (13)

где Мп – полная денежная масса

Mд    - действующая денежная масса
Е - сбережения

Именно действующая денежная масса участвует в акте товарообмена
                                             Мн = PQ                                                            (13.1)
В этом и заключается основа отличия нашей формулы инфляции от формулы инфляции Сакса. У Сакса в знаменателе его форму стоит полная денежная масса:

                               is =  m/Мп                                                         (13.2)

где is – показатель инфляции по Саксу

В нашей формуле в знаменателе будет стоять действующая денежная масса Мд:

                               i =  m/Мп                                                         (13.3)
где i – истинный показатель инфляции

Легко можно убедиться в том, что is < i. Отсюда и получается, что индекс инфляции по Саксу будет меньше, чем истинный индекс инфляции. Так подтверждается, что показатель Сакса будет фактически всего лишь показателем роста денежной массы - ., как мы его обозначили в главе 4. 
И последний важнейший момент нашей гипотезы: Действующая наличная масса денег (в России) в течение года всегда совершает ровно 12 оборотов относительно розничного товарооборота (включая сюда также платные услуги).
 

Ее обращение связано с одной стороны с циклом выдачи заработной платы, пенсий и пособий, с другой стороны – с розничным товарооборотом. Обычно полная денежная наличность бывает больше, чем 1/12 розничного товарооборота.

 14. Формула инфляции при постоянном физическом объеме товарооборота

Вывод формулы инфляции начнем детальным рассмотрением процесса роста  цены товара по периодам. Как уже говорилось ранее, в течение периода обращения формула Фишера и является полностью справедливой. Напомним ее:

                                      M = p  * q                                         (14)
При постоянном количестве товара и эмиссии формула 14 приобретает вид:                                    

                                  М + m = (p + p) * q                       (14.0)
      
Прирост денежной массы, предлагаемой в течение одного периода обращения, приводит к  номинальному  приросту  товарооборота  за счет роста уровня цен:
                                                 m = q * p                                         (14.00)

В главе 6 мы ввели понятие товарооборота Т (количества товара в текущих ценах). Для одного периода обращения денежной массы товарооборот будет равен:

                                                     t = p * q = M                                   (14.01)

Вливание необеспеченной денежной массы в оборот ведет к немедленному росту цен (каждый текущий момент согласно формуле Фишера). Таким  образом, хотя физический объем продаваемых товаров остается неизменным (мы здесь сначала для простоты рассматриваем именно этот случай), постоянно идет рост номинальной стоимости товаров.  Рост стоимости товара в этом случае можно назвать фиктивным.  

Далее обратим  внимание на то, что фиктивный рост товарооборота в результате инфляции происходит по тем же законам, что и рост реального оборота,  то есть по закону сложных процентов.                              

         
Допустим, в начале 1-го периода  обращения  количество товара за один оборот (товарооборот) составляет единицу:             

                                                         t0  = 1                                                   (14.02)
 а  в  конце этого периода:            

                                                         t1 = 1 + f                                               (14.03)
          где f - фиктивный рост оборота, вызванный ростом цен.

         
В конце второго периода:     t2 = 1+f+f(1+f) = (1+f)2                    (14.04)
         
В конце третьего периода:    t3 = (1+f)3                                          (14.05)

        
В конце n-ного периода:       tn = (1+f)n                                          (14.06)
        
Для того чтобы получить суммарный оборот за n периодов, надо сложить обороты всех периодов.                                                  

       
В нашем случае суммарный товарооборот (назовем его nq) за n периодов равен:    

                nt  = t1+t2+t3+...+tn=  (1+f) + (1+f)2 + (1+f)3 +...+ (1+f)n                     (14.07)
      
Развернем первый квадратный двучлен, а из двучленов со степенями больше 2-х вынесем общий множитель (1+f), а затем по иному их скомпонуем таким образом, чтобы образовались пары  членов, один из которых имеет в своем составе множитель f:                                      

 nt = 1+f+1+2f+f 2 + (1+f)2 (1+f)+(1+f)3(1+f)+...+(1+f)n-1(1+f) =

 = 1+f+[(1+f)+f(1+f)]+[(1+f)2+f(1+f)2]+[(1+f)3+f(1+f)3]+ ...+[(1+f) +f(1+f)n-1]         (14.08)

           Если все  выражение в целом  показывает рост товарооборота  в текущих  ценах, то подчеркнутые в формуле 14.08 члены, имеющие в своем составе множитель f, показывают лишь фиктивный рост товарооборота, в каждый данный  период. А поскольку фиктивный рост создается лишь за счет введения в товарооборот сумм необеспеченных денег то, иначе  говоря, фиктивный рост идет за счет роста денежной массы или эмиссии. То есть подчеркнутые члены выражают в сумме размер денежной эмиссии.  


Сумма неподчеpкнутых членов выражает разность между общим годовым товарооборотом и годовой избыточной эмиссией денег.  Эта  сумма  показывает  размер товарооборота  за вычетом эмиссии.                                

    
Суммируем отдельно   подчеркнутые   и   неподчеркнутые члены:                                          

        
(Подчеркнутые члены  n m - это рост денежной массы):

             n  m = f+f(1+f)+f(1+f)2+f(1+f)3 +...+f(1+f)n-1 =

                         = f [1+(1+f)+(1+f)2 +(1+f)3 +...+(1+f)n-1]                                          (14.09)

       
Это вся сумма эмиссии за n периодов обращения.

       
Неподчеркнутые члены (назовем их сумму  n  t' есть величина товарооборота за вычетом эмиссии):                                     

                       n  t' = 1+(1+f)+(1+f)2+(1+f)3 +...+(1+f)n-1                          (14.10)

      
Легко заметить, что если разделить  две суммы первую на вторую, то получим величину  f, определяющую фиктивный рост товарооборота:                                          

                                          n  m / n  t' = f                                                             (14.11)

       
Поскольку соотношение между подчеркнутыми и неподчеркнутыми членами всегда остается постоянным, то и следовательно, постоянное отношение должно оставаться между эмиссией и разностью фиктивной стоимости годового суммарного товарооборота и эмиссии.                   

     
Это отношение является также  величиной инфляции в среднем за период в долях от единицы, в чем легко можно убедиться, сравнив величину товарооборота в неизменных ценах с величиной товаpообоpота в текущих ценах в  каждый из периодов. Таким образом, здесь численно f = i , где i - показатель или процент инфляции на каждый период оборота.                                                       

         
Развернем формулу 15.11 и запишем ее в других символах :                      

                          i =  M /(T -  M)               (14.12)
          где М = n  m -  денежная эмиссия  за  n оборотов

          T =   n  t - товарооборот в текущих ценах за n оборотов

          i - средняя инфляция за один период обращения долях от единицы.


         Выражение 14.12 является ретроспективной или дисконтной формулой инфляции при постоянном физическом объеме товарооборота.

Хорошо известный банковский дисконт заключается в том, что по конечной сумме подлежащего возврату банковского кредита (+ банковская маржа) определяется сумма периодических (например, помесячных) выплат заемщика. Исчисление таких дисконтных выплат представляет собой математическую операцию, обратную исчислению сложных процентов на первоначальную сумму кредита. Это довольно трудная операция. Поэтому  обычно для исчисления дисконта используют специальные дисконтные таблицы.

Дисконтная формула инфляции позволит, зная конечные суммы объема денежной эмиссии, конечного объема розничного товарооборота в денежном выражении за год и процент прироста розничного товарооборота в натуральном выражении за год определить среднемесячный процент инфляции. Этот процент может быть также определен методом статистического анализа. Совпадение показателя инфляции, вычисленного по формуле и статистическим методом позволит убедится, что мы находимся на правильном пути в разработке прогнозной формулы инфляции. 

15. Формула инфляции при переменном физическом объеме товарооборота



Для того, чтобы вывести дисконтную формулу при изменяющихся объемах товарооборота, введем показатель относительного прироста (или снижения) физического вещественного объема товарооборота. Обозначим эту величину как w
.

Если часть прироста товарооборота будет не фиктивной, а реальной, то с учетом этой поправки формула приобретет вид:          

                                       t  = 1 + f + w                                        (15)

          Введем еще один показатель общего относительного прироста g
: 

                                                         g = f + w                                        (15.00)
          Тогда в конце 1-го периода:        t1  = 1 + g                                    (15.01)

          В конце 2-го периода:         t2 =  1 + g + g(1+g) =  (1 + g)2            (15.02)          
          В конце 3-го периода:        t3  =   (1 + g)3                                       (15.03)
          В  конце  n-ного  периода:  tn  =  (1 + g)n                                       (15.04)
          И так далее в точности повторяем действия, как описывалось в предыдущей главе,  пока не получим выражений для денежной эмиссии и товарооборота за вычетом эмиссии:                                 

              n  m = g+g(1+g)+g(1+g)2  +g(1+g)3  +...+g(1+g)n -1  =

             = g [ 1+(1+g)+(1+g)2  +(1+g)3  +...+(1+g)n -1] ;                                (15.05)

                 n  t’ = 1+(1+g)+(1+g)2  +(1+g)3  +...+(1+g) n -1.                               (15.06)

           Если разделить выражение 15.05 на выражение 15.06, то получим в качестве частного от деления g. А так как g = f + q, то получим  инфляцию за период оборота с учетом прироста физического объема товарооборота:                                

                                                    f = g - w .                               (15.07)

       
Далее опять переписываем формулу в других символах: 

                             i = [ M : (Т - M)] - w                               (15.08)

          где  M  -  денежная  эмиссия  за  весь  исследуемый период;

          Т - товарооборот  в текущих ценах за весь исследуемый период;                                 

          i  – средняя инфляция за один период обращения в долях от единицы;          

          w - относительный прирост товарооборота в физическом выражении за один период обращения в долях от единицы.  

Если вместо прироста товарооборота в физическом выражении будет наблюдаться падение, то знак минус перед w меняется на плюс.   

Выражение 15.08 является ретроспективной или дисконтной формулой инфляции при переменном физическом объеме товарооборота.
                                                    ***

Однако этот вариант формулы не всегда удобен. Зачастую бывает трудно точно вычислить  относительный прирост товарооборота за один период обращения w ввиду его незначительности. Между тем, от точности этого вычисления весьма существенно зависит вычисление индекса инфляции за год (Inf).
Уменьшить возможную ошибку можно с помощью еще одного варианта формулы вычисления показателя инфляции при переменном натуральном объеме товарооборота. Введем новый показатель w’:                                         

                                        w’ = (1 + w)                                              (15.09) 
На этот раз несколько видоизменим формулу 15.
                                         tw’ = 1 + f                                                 (15.10)

После всех преобразований аналогичных, проделываемым ранее, получим:

                                 i = [ M : (ТW’ - M)]                                              (15.11)

 где W’ – индекс роста показателя w за n оборотов

                                    W’ = (1 + w)n                                                                        (15.12)
Формула 15.11 не так точна, как формула 15.08. Ее стоит использовать только при низких среднемесячных изменениях товарооборота. Если среднемесячное изменение приближается к 0,5 %, то лучше пользоваться формулой 15.11. 

Формулы 15.08 и 15.11 дают возможность, зная объем розничного товарооборота (объем личного потребления) и объем эмиссии вычислить процент инфляции в среднем за один период денежного обращения с учетом повышения или снижения предложения товарной массы на рынке  за n оборотов (например, за год).

16. Проверка правильности формулы инфляции на примере экономики России

Для примера воспользуемся реальными статистическими данными Госкомстата  Российской Федерации за 1993 год:

Розничный товарооборот - 58,8 тpлн. pуб. ; платные услуги - 6,4 тpлн. pуб

Итого: розничный товарооборот + платные услуги   - 65,2 тpлн.pуб.

В 1993 году розничный товарооборот вместе с платными услугами снизился по отношению к предыдущему году на 2,3 %. Таким образом, W’ = 0,978 

Эмиссия за этот срок составила 10,9 трлн. руб.

          За период обращения денежной массы инфляция вычисляется по формуле (15.12):

          i =  M /(T -  M)  = 10,9 /[(65,2 * 0,978)-10,9] = 0,205  или 20,5 %
      
Чтобы получить показатель инфляции за год (обозначим его - Inf),  применим уже знакомую нам формулу сложных процентов: 

                                                         Inf = (1 + i)n  ,                                                  

          где Inf  -  индекс инфляции за год                                                       

          i - показатель инфляции за элементарный период  обращения  в долях от единицы;                                                                                       

          n -  степенной   показатель,  равный  числу  элементарных периодов обращения.                                                             

Как следует из нашей гипотезы об обращении наличных, наличная денежная масса М0 в России обращается со скоростью 12 раз в год 

            Годовая инфляция за 1993 г. :
              Inf = (1 + 0,205)12    = 9,375 раз или  937,5 % в год.
              Получено достаточно точное соответствие  статистическим  данным за 1993 г. Высокая точность получена и за 1992, 1994, 1995 годы. Показатели среднемесячной и годовой инфляции, полученные согласно нашей методике сведены в таблицу 2, где они сравниваются со статистическими данными за те же годы.

Таблица 2. Зависимость инфляции от розничного товарооборота и эмиссии денег в России

	
	Показатели
	Условные обозначения
	Единица

измерения
	1992
	1993
	1994 
	1995 

	1
	Товарооборот розничный (включая платные услуги) в текущих ценах
	Т
	трлн. руб.
	6,2*
	65,2
	250 
	660

	2
	Эмиссия наличных денег
	 М
	трлн. руб.
	1,5
	10,9
	23
	45

	4
	Среднемесячная инфляция
	 ..i      
	    %      
	32
	20,5
	10
	7

	5
	Годовая инфляция

(статистические данные)
	Infc
	%
	2600
	940
	320
	230

	6
	Годовая инфляция

(расчетные данные) 
	Infp
	%
	2760
	937,5
	310
	230


          Примечание: * товарооборот 1992 года (включая платные услуги) скорректирован с учетом падения его физического объема.

18. Планирование эмиссии наличных денег и прогнозирование инфляции

После того, как в главах 14-17 мы аналитически и практически доказали верность ретроспективных формул инфляции, можно перейти к формулированию  уравнения для прогноза инфляции в зависимости от эмиссии. Это одна из наиболее важных в практическом отношении частей работы. 

Денежную эмиссию обычно планируют как дефицит государственного бюджета. Это очень удобно в тех случаях, когда нам неизвестна эмиссия как таковая. Почти весь дефицит бюджета обналичивается. 

Дефицит бюджета обычно задается и по абсолютной величине и как процент к бюджету расходов или доходов бюджета. Последнее более правильно, потому что при большой инфляции планирование каких-то абсолютных сумм теряет смысл. На самом деле при инфляции запланированные бюджетом суммы приходится перекрывать и иногда во много раз. Гораздо проще задавать инфляцию в процентной доле, которую можно изменять или не изменять не по необходимости, идя вслед за инфляцией, а по обдуманному стратегическому решению высшей власти. 

Но если можно задавать эмиссию в отношении к государственному бюджету, то еще проще задавать эмиссию в отношении к объему розничного товарооборота (включая сюда платные услуги).
 Объем розничного товарооборота, обычно, хорошо известен в базовом периоде. Имеются хорошие возможности спрогнозировать также и его возможное изменение в плановом периоде. Это можно сделать по нескольким направлениям: по имеющимся товарным запасам, по имеющимся возможностям национальной промышленности и по имеющимся возможностям импортировать недостающее количество товара.

Зная возможности экономики по расширению личного потребления, можно предсказать, какая инфляция будет сопровождать ту или иную эмиссию. Вариантов формулы может быть несколько. Приведем два наиболее простых:

         i = М%/(Т%W’ - М%) = М%/(100W’ - М%)                                (18)

где М% – планируемый рост наличной денежной массы к годовому товарообороту, %

Т% – розничный товарооборот, принимаемый  за 100 %

W’ – множитель, показывающий во сколько раз за год может увеличиться или уменьшиться розничный товарооборот.
i – показатель инфляции за месяц 

Формула 18 применяется при наиболее низких размерах возможного изменения товарооборота. В случае, если среднемесячное изменение товарооборота w больше 0,5 %, лучше применять формулу (18.1)

                  i = (М%/(Т% - М%) - w                                              (18.1)

где w  - процент возможного прироста розничного товарооборота за месяц, если ожидается снижение товарооборота, то знак минус меняется на плюс.

Остальные члены формулы 18.1 те же, что и в формуле 18. Обе формулы, впрочем, вполне идентичны. 

Годовой индекс инфляции можно высчитать по формуле сложных процентов: 

                                             Inf = (1 + i)n                                 (18.2)

где n – число оборотов, равное 12.

Если нам необходимо знать, сколько всего денег М будет пущено в оборот за год посредством эмиссии, то достаточно, согласно формулам 18 (или 18.1), а также 18.2,  высчитать годовой индекс инфляции (Inf), умножить его на базовый розничный товарооборот Тб в ценах базового периода с поправками на рост или снижение W’ и взять от этого произведения запланированный процент эмиссии М%.

                         М = Inf Тб W’ М%                                      (18.3)

19. Методы предупреждения эмиссионной инфляции


В отличие от инфляции, вызываемой монопольным повышением цен, инфляция, вызываемая эмиссией, практически, не имеет временного лага. То есть ценовая реакция на увеличение предложения денег будет моментальной. Но только в том случае, если экономика не может немедленно отреагировать на повышение фонда заработной платы, вызванное эмиссией, увеличением предложения потребительских товаров. 

Если же в экономике имеется возможность сразу же удовлетворить возросший потребительский спрос, причем дополнительно предлагаемые товары не будут иметь более высокой себестоимости, чем цена, существовавшая до эмиссии, а качество товаров будет обеспечивать их нормальную ликвидность, то никакой инфляции не произойдет вовсе, то есть временной лаг инфляции будет бесконечным. 

Кейнс полагал, что для предупреждения инфляции достаточно иметь резервные производственные мощности и даже сводил вопрос о резервах к резерву рабочей силы. Однако между моментами вбрасывания в экономику эмиссионных денег и вбрасывания на рынок необходимого эквивалентного количества товаров может оказаться чрезмерно большой временной лаг. 

Именно в этот временной разрыв повышение цен оказывается неизбежным. Избежать временного разрыва между увеличением предложения денег и эквивалентного им количества товаров можно было бы разве что, предупредив страну о предстоящей эмиссии в надежде, что сознательные предприниматели смогут заранее подготовиться к увеличению спроса. Но заранее не всегда получается.

С учетом этого Кейнс полагал, что вслед за временным повышением цен, вызванным опережением предложения денег, должен наступать период их снижения. Однако возникновение явления стагфляции, то есть повышения цен в условиях стагнации экономики, опровергло его оптимизм.

Во время стагфляции устанавливается динамическое ценовое равновесие, которое является следствие периодических эмиссионных вливаний. И все монополии, в том числе и профсоюзы, сразу же делают поправку на рост цен, в том числе и на предполагаемый рост цен, постольку, поскольку в открытом обществе известия о предстоящей эмиссии не составляют тайны. Возникает безвыходное положение: предупреждать нельзя и не предупреждать тоже нельзя.  

 Явление стагфляции можно достаточно объяснить тем, что в условиях открытой национальной экономики (что характерно именно в современную эпоху) возникает очень сильный соблазн направить «лишнюю» национальную валюту на увеличение импорта. И именно в период усиленной эмиссии страна импортирует как никогда. Импорт заполняет образовавшийся разрыв и сдерживает рост цен, если импортный товар относительно дешев. Однако при этом у национальной экономики исчезает стимул к увеличению собственного производства. Ожидаемого Кейнсом увеличения предложения товаров не происходит. Национальное производство даже сокращается. 

Между тем начинает дорожать импорт. Зарубежные экспортеры тоже начинают беспокоиться по поводу эмиссии в стране импортере их товаров. И беспокоятся они недаром. Идет снижение курса валюты страны-импортера. В конце концов, происходит и девальвация, то есть необратимое снижение курса. 

Удорожание импорта подстегивает инфляцию. Остановить стагфляцию можно только после прекращения эмиссии. Кроме того, необходимо будет жестко разобраться со всеми монополиями.   

Но лучшим способом является предупреждение даже временного инфляционного скачка. Для этого необходимо увеличение материальных запасов. Если страна имеет в своем распоряжении большие стратегические материальные запасы, то в пределах этих запасов безопасная в отношении инфляции эмиссия возможна.

Участие государства в создании материальных запасов необходимо. Сами по себе монополии, да и любые другие предприятия зачастую не заинтересованы в расширении своих запасов. Во-первых, хранение запасов стоит денег. Во-вторых, чрезмерные запасы готовой продукции могут привести к падению цен (даже ниже себестоимости товаров).

Государство в силах стимулировать процесс увеличения запасов. В некоторых случаях достаточно бывает рекомендаций министерства экономики, данных тем или иным крупным предприятиям. В других случаях государство дает гарантию реализации всех дополнительных запасов по определенным ценам. В третьем случае государство само создает запасы.
 Создание государственных материальных резервов, кроме всего прочего стимулирует все экономику страны, которая ради удовлетворения избыточного государственного потребления оказывается заинтересованной в содержании избыточных производственных мощностей.

Разумеется, государство не может создавать запасы абсолютно всех товаров. Да этого и не нужно. Достаточно бывает иметь резервы запасов монопольного предложения, главным образом, сырья. Это может быть нефть, нефтепродукты, металлы и прочее. Из товаров потребительского спроса государство может резервировать продовольствие. 

Основная масса продовольственных товаров обладает повышенной ликвидностью. В США резервируется до 60 млн. т зерна, большое количество мяса и консервированных молочных продуктов. Переходящие зерновые резервы США временами составляют до 70 % всех мировых запасов. Запасы Северной Америки представляют собой самый главный стабилизирующий фактор на мировом рынке зерна.   

Кроме того, продовольственные товары (даже в развитых странах) составляют большой процент в структуре розничного товарооборота. Они составляют базу, на которой строится все остальное предложение товаров и услуг (смотри главу      ). Поэтому именно запасы продовольствия должны быть главной заботой государства.   

Однако наличные материальные запасы всего лишь отодвигают начало инфляции на несколько месяцев после проведения эмиссии. Если за это время экономика не успеет наладить производство товаров, пользующихся спросом на рынке, инфляция все же вступит в свои права. Поэтому второй заботой государства в области экономики должно стать стимулирование создания избыточных производственных мощностей. 

В некоторых отраслях эта задача решается относительно просто. Это сырьевые отрасли и в сельское хозяйство. Если речь идет о создании избытка производственных мощностей гарантированно ликвидных товаров, то бывает достаточно просто оплатить содержание избыточных мощностей. В США правительство оплачивает фермерам  поддержание плодородия той части земли, которая временно не используется. Возможно также содержание за счет государства избыточного поголовья породистого скота.

Чрезвычайно большое значение имеет поддержание необходимой численности квалифицированной рабочей силы. В сельском хозяйстве США 15 % ферм производят до 3/4 всего объема аграрной продукции. Однако государство оказывает помощь и прочим фермерам, потому что опасно в вопросах продовольственной безопасности страны с населением в 250 млн. человек полагаться всего лишь на 300 тыс. фермеров-миллионеров. Многие из этих лучших и богатейших крестьян Америки могут со временем захотеть переменить свое трудное и хлопотное занятие. И их состояние легко может позволить это сделать. Однако Америка может не беспокоиться, если на смену уходящим с величайшим желанием готовы прийти еще 2 млн. хорошо подготовленных фермеров.

В производстве наукоемкой продукции государство также оказывает помощь в подготовке квалифицированных кадров рабочей силы. Кроме того, оно финансирует исследования фундаментальной и прикладной науки, которые могут быть использованы для расширения предложения товаров и услуг. Финансирование военных заказов также имеет большое значение, поскольку достижения оборонных технологий могут быть с большой пользой внедрены в гражданские отрасли. 

Преимущество западной формы организации оборонной промышленности состоит в том, что там одни и те же частные корпорации занимаются и военным и гражданским производством. Поэтому нет никаких препятствий по использованию в гражданском производстве секретных технологий. В России же передача секретных технологии от оборонных государственных предприятий частным  гражданским представляет большую проблему, которая не решена до сих пор.

Содержание различных запасов и резервных производственных мощностей в определенной степени является обременительным и для государства и для общества. Об этом часто говорят нам россиянам иностранные советники. Однако автор книги хотел бы обратить внимание на то, что все великие государства Запада идут на это. Содержание резервов окупается за счет стабильности экономики. Потери в результате финансово- промышленных кризисов могут быть таковы, что перекроют все возможные расходы по содержанию резервов. Об этом будет сказано в 22-й главе этой книги. Речь пойдет о кризисе «Великая депрессия», который поразил Америку в 30-х годах ХХ века.

Однако до этого нужно решить еще две важные теоретические проблемы. И первая из них вывод универсальной формулы инфляции. 

20. Универсальная формула инфляции

В главах 14-18 мы вывели формулы эмиссионной инфляции. Но в главах 5-7 нами уже доказано, что существует также и монопольный механизм инфляции. Как эти два вида инфляции соотносятся между собой?

В главе 10, разбирающей вопросы динамического равновесия цен, об этом было сказано несколько слов. Там говорилось, что монопольное повышение цен в условиях динамического равновесия цен будет учитываться лишь относительно принятого нами за основу темпа инфляции, и именно монопольное повышение цен (наряду с эмиссионным) будет формировать окончательный общий темп инфляции. Однако делалось условие, что лишь в случае, когда монополии повышают свои тарифы быстрее, чем идет инфляция, вызванная эмиссией, это монопольное повышение цен учитывается. Если монопольный рост цен будет ниже, чем средний темп инфляции, то в таком случае монопольный товар относительно дешевеет. Влияние монопольного повышения цен будет проявляться в снижении общего физического объема реализации товаров и платных услуг 

В сущности, механизм взаимодействия монопольного и эмиссионного повышения цен здесь описан почти исчерпывающе. Остается только дать небольшое разъяснение и выразить все это математически.

Разъяснение сводится к следующему. В условиях статического равновесия, при постоянной денежной массе (или при денежной массе растущей пропорционально росту физического объема розничного товарооборота) эмиссионной инфляции нет. Формула 5 и все формулы из глав 5-7 доказывают, что в этих условиях монопольное повышение цен ведет к снижению физического объема розничного товарооборота, пропорционально монопольному повышению цен. 

Наиболее общая формула монопольного повышения цен выведена в главе 7. Это формула 7.6. И мы можем ее здесь повторить:

             iM = (tf ) /(t - tf )                                                                          (20)

где tf  - фиктивный рост валовой реализации товаров и услуг в течение одного оборота за счет общего роста цен, вызванного монополиями, в том числе за счет роста налогов и заработной платы.

        t - товарооборот за один оборот денежной массы Мд
        iM – показатель инфляции, вызванной монопольным повышением цен

При постоянной денежной массе товарооборот t и его фиктивный прирост tf, приходящиеся на один оборот денежной массы, будут пропорциональны товарообороту T и его приросту Tf, приходящимся на n оборотов денежной массы. Тогда формула 20 будет выглядеть следующим образом:

             iM = (Tf ) /(T - Tf )                                                                          (20.1)

Однако, как сказано выше, показатель инфляции, вызванной монопольным ростом цен должен быть пропорционален снижению розничного товарооборота. В главе 15 у нас была выведена формула 15.8, в которой участвовал подобный показатель. Напомним эту формулу:

                             i = [ M : (Т - M)] - w                                                              (20.2)

          где  M  -  денежная  эмиссия  за  весь  исследуемый период;

          Т - товарооборот  в текущих ценах за весь исследуемый период;                                 

          i  – средняя инфляция за один период обращения в долях от единицы;          

          w - относительный прирост товарооборота в физическом выражении за один период обращения в долях от единицы.  

Если вместо прироста товарооборота в физическом выражении будет наблюдаться падение, то знак минус перед w меняется на плюс.   

Исходя из сказанного выше, очевидно, что w = - iM
Таким образом, сформулируем универсальную формулу инфляции:

                             i = [ M : (Т - M)] +  [(Tf ) /(T - Tf )]                                (20.3)

                                                              ***

В данной формуле задействована эмиссия M наличных денег. Но в исследовании процессов, происходивших в 30-е годы в США у нас будет возможность оперировать лишь денежной массой агрегата М1. И нам нужно определиться, насколько мы вправе в рамках нашей методики оперировать этой денежной массой. Для этого необходимо ввести в рассмотрение новое понятие эквивалентности обращения денежных масс.
21. Эквивалентность обращения денежных масс. 

Существует несколько вариантов эквивалентности. Нас в данный момент интересует один из них, который мы назовем первым видом эквивалентности.

Определение первого вида эквивалентности: Если две денежные массы разной величины, возрастая на разную абсолютную величину, с разным числом оборотов относительно одного и того же товарооборота за один и тот же срок воспроизведут один и тот же индекс инфляции, то эти массы и их обращение следует считать эквивалентными.  

Условие первого вида эквивалентности денежных масс: Две эквивалентные денежные массы разной величины, возрастая, воспроизводят показатели инфляции за один оборот прямо пропорциональные отношению их масс и число оборотов, обратно пропорциональное отношению их масс.

                                        М1/М2 = i1 /i2 = n2 /n1 = к                                    (21)

где М1 и М2 – две эквивалентные денежные массы

n2 и n1 – число оборотов эквивалентных денежных масс

i1 и i2 – показатели инфляции за один оборот эквивалентных денежных масс

Коэффициент к указывает, насколько одна из двух сравниваемых эквивалентных денежных масс меньше другой (М1 < М2), и насколько при этом число оборотов первой денежной массы (n1) больше числа оборотов другой (n1 > n2).

И рост капитала, и рост денежных масс подчиняются одному и тому же закону сложных процентов. Имеется вариант математической формулы этого закона, который позволяет установить связь скорости обращения с величиной денежной массы для двух эквивалентных денежных масс: 

                                             Inf =  (1 + i/к)кn  ,                                       (21.1)

где Inf -  индекс роста цен за n оборотов, одинаковый для эквивалентных денежных масс;                                                       

i - показатель инфляции за элементарный период обращения большей денежной массы в долях от единицы (смотри уравнения 14.12 и 15.11)                                                                                      

n - степенной показатель,  равный  числу периодов обращения большей денежной массы.                                                             

к – коэффициент пропорциональности между эквивалентными денежными массами.

Выражение 21.1 не является совершенно точным. Это приближенное выражение. У него есть определенный интервал точности, свои пределы применимости. И все же оно позволяет получать вполне удовлетворительные результаты по прогнозированию роста цен при сравнительно небольших (разумных) размерах эмиссии.

Чтобы составить представление об интервале точности выражения 19.1 приведем примеры. Сравним инфляцию эквивалентных денежных масс при различных к.

Таблица 3. Показатели инфляции при различных коэффициентах пропорциональности эквивалентных денежных масс (по формуле 19.1).

	Коэффициент к
	1
	¼
	½
	2
	4

	Показатель инфляции i* за один оборот
	0,1
	0,4
	0,2
	0,05
	0,025

	Число оборотов денежной массы n
	16
	4
	8
	32
	64

	Индекс роста цен Inf за n оборотов 
	4,59
	3,84
	4,29
	4,76
	4,85


* i = 0,1 соответствует росту цен на 10 % за один оборот. Меняя величину к, мы увеличиваем или уменьшаем длительность оборота. Соответственно в обратной пропорции меняется и число оборотов за отчетный период.

В данном случае при изменении коэффициента пропорциональности в 2 раза в ту или другую сторону от единицы относительная погрешность вычисления достигает 3,7 – 7,6 %. При меньших изменениях к ошибка становится совершенно ничтожной и не влияет на точность вычислений. (В случае, когда монопольное повышение цен не играет роли).

В то же время для больших показателей инфляции ошибка может быть очень большой – в 1,5 – 2 раза. Но инфляция в США в 1933-1939 годах, к счастью, была невелика, и мы сможем использовать явление эквивалентности с должной корректностью.

Благодаря первому виду эквивалентности денежных масс мы можем при прогнозировании заменять денежную массу одного агрегата денежной массой другого агрегата. 
22. Эквивалентность денежных масс М0 и М1 в России
Для лучшей наглядности и понимания, а также проверки нашего утверждения об эквивалентности денежных масс М0 и М1 воспользуемся уже знакомым примером инфляции 1993 года в России. Для начала проанализируем обращение в то году денежной массы М1.

Согласно российской методике M1 представляет собой сумму включающую в себя наличные деньги, текущие и расчетные счета граждан и организаций, депозиты до востребования и средства Госстраха. В середине 1993 года наличные деньги составляли 32,8 % денежной массы М1, средства на расчетных и текущих счетах – 54 %, депозиты населения в сбербанке – 5 %. Остальное (ничтожная сумма) средства Госстраха.

Таблица 4.  

Возрастание денежных массы М1 за 1993 год поквартально (в млpд.pуб).

	
	На 1.01.93
	1.04.93
	1.07.93
	1.10.93
	1.01.94

	Денежная масса М1
	6560
	10584
	15634
	25207
	36700*


* оценочно

Средний размер денежной массы М1 в 1993 году составлял около 18,9 трлн. руб. Это в 2,64 раза меньше. чем средняя наличная денежная масса (7,15 трлн. руб.). 

Относительно розничного товарооборота (включая платные услуги) в 65,2 трлн. руб. денежная масса М1, равная 18,9 трлн. руб., совершает около 3,5 оборота за год. В то же время средняя наличная денежная масса совершает 9,1 оборота.
 Соотношение между числом оборотов средней наличной и средней денежной массой М1 равно 2,61, что приблизительно совпадает с соотношением между самими денежными массами.

Эмиссия денежной массы М1 составляет около 30,1 трлн. руб.

Показатель инфляции за один оборот денежной массы составит:

         i = [  M1 /(TO - M1)]   = 30,1/(64,5 - 30,1)] = 0,875 или 87,5 %

          Годовая инфляция за 3,5 оборота:

                  Inf = ( 1 + i )n   = 1,8753,5   = 9,0 pаз или 900 %

Таким образом, мы наблюдаем приблизительное совпадение годовой инфляции,  вычисленной  как относительно обращения и эмиссии денежной массы М0, так и  относительно  обращения и эмиссии денежной массы М1 в России в 1993 году. Отсюда следует, что денежные массы М0  и  М1 в данном случае являются эквивалентными.

Можно предвидеть, что внимательный читатель обнаружит, что эквивалентны не только денежные массы М0  и  М1, но эквивалентно также относительно розничного товарооборота и обращение полной и действующей наличных денежных масс. И у него, может быть, возникнет вопрос, почему для прогнозирования инфляции используется только действующая наличная денежная масса? Ответ очень прост: только действующая наличная денежная масса имеет постоянное число оборотов относительно розничного товарооборота. 

Средними полными денежными массами любого агрегата мы можем пользоваться только для ретроспективного анализа, когда нам уже известно практически все данные, но хотим понять механику и причины явлений. Так мы поступим при анализе ситуации во время кризиса «Великая американская депрессия».

22. «Великая депрессия» - ключ к дешифровке причин финансового кризиса 

В предыдущих главах мы рассматривали ситуацию в России, когда экономический и финансовый кризис разворачивались параллельно. В большинстве случаев так всегда и бывает. Так было, например, в экономике Германии после первой мировой войны. Но может быть ситуация, когда экономический и финансовый кризис не совпадают. Для нас это весьма интересная тема для изучения при помощи нашей новой концепции инфляции.

Финансовая система США отнюдь не всегда была стабильной. Были и в ее истории периоды полного обесценивания бумажного доллара. Несколько раз в своей истории США возвращались к обращению металлических денег. Но за последние 140 лет доллар неизменно сохранял свою покупательную способность. И это кажется чудом, учитывая те испытания, которые ему пришлось перенести в период с 1929 по 1939 годы.

Двадцатые годы ХХ века ознаменовались в Америке небывалым ростом оборотов промышленности и торговли. США сосредоточили у себя почти половину мирового производства. Именно в эти годы каждый средний американец впервые стал владельцем автомобиля. Основой этого взлета в значительной мере была финансовая стабильность.

После одновременного обесценивания бумажных денег в годы гражданской войны и на Севере и на Юге, все правительства США, особенно республиканцы, которые и обожглись на своих «гpинбеках»,  осуществляли очень осторожную и жесткую денежную политику, основанную на принципах неоклассической школы,  на  жестком  соответствии массы денег и наличного золотого запаса.  

Однако денег для обращения  постоянно не хватало. В 1929 году наличная масса банкнот в обращении составляла всего 1910 млн. долл. при ВНП в 103,9 млpд. долл.  Это  менее 2 % от объема ВНП и около 4 % от объема розничного товаpообоpота, потребности которого она собственно и должна была обеспечивать. 

Для ускорения обращения применялись различные методы, напpимеp,  выдача заработной платы не по месяцам, а по неделям. Самое широкое распространение получил потребительский кредит. В ожидании дальнейшего роста производства и уровня жизни все (и предприниматели и население) набирали в кредит большую массу товара. Банки охотно давали в долг, не оставляя слишком мало резервов. 

В условиях кажущейся стабильности деньги в обращении с успехом заменялись различными денежными суррогатами: векселями, чеками, сертификатами и прочими ценными бумагами. Задолженность непрерывно возрастала. Однако с ней, несмотря на видимое  процветание,  росла и неуверенность держателей различных ценных бумаг. При таком перенапряжении финансовой системы неизбежный срыв должен был так или иначе когда-то произойти.

И 29 октября 1929 года, в «черную пятницу»,  разразился страшный кризис под названием «Великая депрессия». Это был кризис, вызванный дефицитом денег. Вот как это было. Какой-то банк на среднем Западе не смог пpоплатить по текущим требованиям. Вкладчики запаниковали и бросились изымать вклады. Банк не смог получить кредит для  погашения долга вкладчикам, потому что и в дpугих банках тоже не было достаточных резервов. Началась вынужденная продажа активов. Сброшенные на биржу акции упали в цене. Сначала немного, но началась паника. И тогда курсы акций и дpугих ценных бумаг на бирже упали уже катастрофическим образом. 

Пошли вниз и безналичные деньги с текущих и расчетных счетов. Правда, они не испытали инфляции, как таковой, однако денежная масса, находящаяся на этих счетах сократилась, аналогично тому, как она обесценилась бы при инфляции. Множество  банков  разорилось, и счета их клиентов аннулировались. Таких банков было более 2 тыс. с общим объемом вкладов в 2,7 млрд. долл.

Предложение денежной массы М1 с 1929 по 1933 год сократилось с 26,6 до 19,9 млpд. долл. Никто не желал давать в долг ни товаров, ни денег, и никто не давал отсрочки по платежам. Деньги были мгновенно изъяты из обращения и производства. суррогаты обесценились. торговля и производство были обескровлены. Их объемы стали падать. 

С 1929 по 1933 год ВНП США упал с 104 млpд. долл. до 56 млpд. долл. Расходы на личное потребление снизились с 77,3 млpд. долл. до 45,8 млpд. долл. Инвестиции  упали почти в10 раз - с 16,7 млpд. долл. до 1,6 млpд. долл. Объем государственных закупок также падал.  

                                                      ***


Рассматривая причины и ход великого экономического кризиса в США, можно сделать обобщения, позволяющие лучше понять механизм финансово-экономического  кризиса вообще. Проведем некоторые аналогии.


Совокупная масса ценных бумаг в стране, без сомнения, является символическим отображением реального капитала. Каждая ценная бумага является капиталом и приносит (или должна приносить) прибыль. В этом главный видимый смысл ее существования. 


Извлекая доходы, хозяева ценных бумаг могут пускать их на личное потребление, а могут вновь пускать их в оборот, покупая новые ценные бумаги. Однако все же личное потребление – это главное. Если бы при обращении ценных бумаг личное потребление было бы невозможно, то они бы и не имели никакой цены в глазах их держателей.


Лично для себя держатели ценных бумаг могут потребить столько материальных благ, сколько их произвело общество за вычетом необходимых издержек общественного производства. Количественно, это можно выразить следующей формулой:

                                                     РСЕА = РСЕ – РСЕР ,                                      (22)

где РСЕ
 – расходы на личное потребление, макроэкономический показатель (табл. 5)  

       РСЕА – расходы на личное потребление акционеров, держателей ценных бумаг.

       РСЕР - расходы на личное потребление наемного персонала, работников.

.

Личное потребление в натуральном выражении представляет собой истинный конечный доход нации. Потому что реально потребить можно только реальные вещи: товары и услуги. Но, прежде всего, товары, потому что количество платных услуг всегда лимитируется количеством товаров.

Таким образом, для развитых стран мы вполне можем принять показатель РСЕ за истинный конечный доход нации. Если мы соотнесем этот доход со стоимостью капитала, выраженного в совокупной стоимости всех ценных бумаг, то получим показатель, вполне аналогичный дивидендам, выплачиваемым на акции. Только в этом случае коллективным держателем «акций» (всех ценных бумаг вообще) выступает нация в целом.
                                      D = РСЕ/ C                                (22.1)

где D – обобщенный дивиденд нации с национального капитала С

Однако в реальности держателями подавляющего большинства ценных бумаг является не вся нация, а сравнительно небольшое число главных акционеров. Их общий дивиденд РСЕА будет значительно меньше того, который приходится на долю всей нации. Это явно следует из формулы 22. 

                                     РСЕА << PCE                            (22.2)

А совокупный капитал С, к которому относят конечный истинный доход той или иной группы людей, в обоих случаях один и тот же.

                                      DА = РСЕА/ C                            (22.3)

где DА – суммарный дивиденд владельцев акций с национального капитала С

                   


DА << D                            (22.4)

Положение держателей ценных бумаг усугубляется еще и тем, что со временем объем ценных бумаг быстро растет, в то время как реальный капитал растет не так быстро. Часто бывает, что скорость нарастания номинальной стоимости ценных бумаг на порядок выше, чем рост производства материальных благ. В таких случаях средний доход держателя на единицу стоимости ценных бумаг все время сокращается.

И однажды наступает такой момент, когда держатели уже не могут мириться с сокращением своих доходов и пытаются изъять капитал из прежних мест его размещения и вложить его в новые, как им кажется, более доходные предприятия. Но так как изъять капитал, по большей части, можно только продав ценную бумагу, а желающих продать оказывается слишком много, бумаги резко падают в цене.  

И часть бумаг обесценивается навсегда. Другая часть может обесцениться только временно. Но в любом случае происходит громадное уничтожение фиктивного капитала. Уничтожение фиктивного капитала сопровождается также и уничтожением наименее эффективного и менее рентабельного реального капитала. Но все же в результате средний доход держателя на единицу стоимости ценных бумаг вновь заметно возрастает и кризис постепенно прекращается. 

Так было всегда и так случилось во времена «Великой депрессии». И это был не только промышленный или аграрный, но и финансовый кризис. Обесценились ценные бумаги, являвшиеся суррогатными деньгами тогдашней американской экономики. Но они и теперь еще могут выступать в такой роли, поэтому возможность повторения в будущем новых кризисов отнюдь не исключена.   

Методы борьбы с кризисом могут быть разные. Наиболее простой, можно сказать, даже тупой метод – сокращение доли потребления наемного персонала (РСЕР). Это на время увеличивает среднюю рентабельность ценных бумаг. Но, в конце концов, кризис все же наступает. И он часто оказывается опаснее и глубже, чем когда с ним борются такими методами. «Великая депрессия», вероятно, лишь усугубилась от мер по экономии  государственных средств, которые предпринимал республиканский президент Гувер. В 1932  год весь федеральный  бюджет  республиканцев  составлял всего лишь 3,6 млpд. долл. (из них 2 млpд. долл. ушли на выплату государственного долга). Демократы пошли по другому более интересному для нас пути вывода страны из кризиса.

23. «Новый Курс» Рузвельта

Хотя «Великая депрессия» была, как мы установили, прежде всего, финансовым кризисом, она все же не вызвала инфляцию государственной валюты - доллара. Сами бумажные доллары оставались весьма стабильны и даже выросли в цене (см. табл.5).  Напpимеp, в 1933 г. удорожание  доллара  по отношению к общему уровню цен составило 5,1 %,  по  отношению к уровню потребительских цен удорожание доллара за период с 1929 по 1933 годы составило целых 25 %.

Таблица 5. Макроэкономические   показатели  состояния  экономики США в годы "Великой депрессии" и  "Нового курса".  

	Показатели (млрд. долл.)        
	                Годы

	
	1929
	1933
	1939
	1940

	Валовой национальный продукт    
	104
	56
	91
	100

	Расходы на личное потребление     
	77
	46
	67
	71

	Государственные  закупки       
	8,9
	8,3
	13,6
	14,2

	Частные инвестиции             
        
	16,7
	1,6
	9,5
	13,4

	Косвенные  налоги              
	9,3
	9,0
	11,1
	11,5

	Взносы на соцобеспечение       
	0,3
	0,3
	2,2
	2,4

	Налоги на прибыль корпораций   
	1,4
	0,5
	1,4
	2,8

	Нераспределенные прибыли       
	2,4
	- 4,0
	0,3
	2,0

	Трансфертные  платежи        
	3,7
	3,7
	4,8
	5,2

	Личный доход              
	84
	46
	72
	78

	Налоги на личный доход      
	2,6
	1,4
	2,4
	2,6

	Денежная  масса  М1        
	26,6
	19,9
	34,2
	39,7

	Индекс потребительских цен, %    
	100
	75
	80
	80


С приходом  к власти президента Рузвельта был объявлен так называемый «Новый курс». Президент потребовал себе «столь же широкие полномочия, как потребовались бы США в случае настоящей войны с вторгшимся врагом». За 10 дней в марте 1933 года Конгресс США принял  больше законов, чем за предыдущие 70 лет. В мае 1933 года был срочно принят закон о регулировании сельского  хозяйства, согласно которому была проведена реструктуризация огромной задолженности фермеров за счет государства. процент выплаты по долгам фермеров резко понижался. Впервые в истории США началось широкое кредитование экономики за счет государства. 

Кредитование в значительной степени осуществлялось за счет эмиссии денежной массы М1, которая с 1933  по 1939 гг. составила сумму примерно в 9-10 млрд. долл. Ежегодный рост денежной массы М1 был 7-10 %. За весь этот период масса денег возросла на 72 %. 

Одновременно правительство США принимало меры к тому, чтобы обеспечить и загрузку производственных мощностей. Доля государственных закупок в ВНП выросла в 1933 г. по сравнению с 1929 годом на 73 %. А всего за период 1933-1939 годы было дополнительно затрачено на государственные закупки около 28 млpд. долл. Госзаказ финансировался за счет увеличения налогов и эмиссии денег.

Здесь приведены абсолютные цифры роста налогов за весь период 1933-1939 годов. Необходимо подчеркнуть, что здесь имеется в виду опережающий, по сравнению с ростом ВНП, абсолютный рост налоговых поступлений. Вычисление производится в общем случае примерно по следующей схеме. Сначала определяется доля налога в ВНП в базовый период, затем в последующий исследуемый период (отчетный период). Определяется разность в процентах. А затем для определения суммы опережения этот процент разности берется от суммарного ВНП за весь период 1933-1939 годов.    

Косвенные налоги в 1933 году были на 38 % выше по сравнению с 1929 годом. Это дало дополнительно за период 1933-1939 годов примерно 24 млpд. долл. 

Кроме того налоги на прибыль корпораций возросли по сравнению с 1929 годом на 11 %. Это дало дополнительно за данный период 0,7 млpд.долл. 

Незначительные в 1929 году взносы на соцобеспечение (всего 0,3 %  от ВНП) возpосли к 1933 г. почти на 40 %, а к 1939 г. более, чем в 7 раз. Это дало дополнительно за пеpиод с 1933 по 1939 годы еще примерно 8 млpд. долл. 

Налоги на личные доходы возросли в среднем примерно на 10 %,  что дало всего 1,3 млpд. долл. дополнительно. Но была резко повышена прогрессивность подоходного налога (ставка до 90 %  личного дохода самых богатых), вследствие чего сократилось стремление изымать прибыль предприятий в личный доход. Такая политика имела, как считают, большой пpотивоинфляционный эффект. Если совокупные личные доходы в 1939 году составляли 72 млрд. долл., то личные расходы составляли всего 67 млрд. долл. То есть 5 млрд. долл. личного дохода было изъято из сферы личного потребления, и это, несомненно, повлияло на развитие инфляционных процессов. Это изъятие необходимо обязательно учесть при наших дальнейших подсчетах. Рост потребления сдерживался, особенно потребления наиболее богатых слоев общества,  и деньги в большем количестве шли на увеличение инвестиций.

Доля государственных расходов в ВНП выросла к концу 30-х гг. с 5-6 %  в до 15-16 %. В результате «Нового курса» к 1939 году произошло восстановление производства до уровня 1929 года (см. табл. 5) при годовом приросте ВНП на 6 - 9 %, розничного товарооборота на 3 - 5 %  и стабильном уровне потребительских цен на уровне 75 - 80 % от уровня 1929 года.

Но все усилия правительства Рузвельта были тщетны, если бы началась инфляция. Удержание уровня цен на одном стабильном уровне сыграло чрезвычайно важную роль в достижении успеха, хотя Кейнс, который был советником Рузвельта, призывал не боятся некоторого увеличения темпов инфляции. Сдерживание масштабов эмиссии на уровне не более 1,0-1,5 %  в год, вероятно, шло вразрез с рекомендациями Кейнса,  но в конечном итоге оно, может быть, сыграло не меньшую роль, чем то что делалось по его рекомендациям.

24. Механизм стабильности финансовой системы США в годы кризиса

С точки зрения монетаристов решение правительства Рузвельта увеличить на 14,3 млрд. долл. денежную массу должно было привести к инфляции примерно в 70 % за период 1933-1939 годы. Но этого не произошло. 

С точки зрения марксистов и кейнсианцев инфляция в 38 % должна была иметь место вследствие увеличения косвенных налогов. Но этого также не произошло. Рост цен за 7 лет составил всего 6,9 %.

Что же произошло тогда в США? Проанализируем все по порядку.

1. Рост потребительских цен за 1933-1939 гг.: Inf = 106,9 %

2. Розничный товарооборот с платными  услугами  (берем вместо  него объемы  личного потребления в ВНП) в текущих ценах в 1933 и 1939 годах:    

           Т1933  = 45,8 млpд. долл. ;                       Т1939  = 67,0 млpд. долл.

3. Розничный товарооборот 1939 года в неизменных ценах 1933 года (Т*1939 ):

                   Т*1939  = Т1939  : Inf = 67,0 : 1,069 = 62,7 млpд.долл.

4. Индекс физического роста розничного товарооборота Q% за период 1933 - 1939 годы (исключая 1933 г.)  по сравнению  с предыдущим шестилетием  мы будем считать как отношение товарооборотов в неизменных ценах за 1939 и 1933 годы: 
                   Q% = Т*1939 / Т1933  = 62,7 млрд. долл. : 45,8 млрд. долл. = 1,368  или 136,8 %

5. Тогда относительный физический прирост розничного товарооборота Q% (или прирост в неизменных ценах) составит:

                   Q% = 1,368 - 1 = 0,368 или 36,8 %

6. Денежная масса М1 в 1933 и 1939 годах: 

                 М1933  = $19,9 млpд.;                         М1939  = $ 34,2 млpд.

7. средняя величина денежной массы М1 за 1933-1939 годы. Считаем ее как среднее арифметическое денежных масс М1933  и М1939: 

                 Мc  = (19,9 + 34,2)/2 = 27,1 млpд.долл.

8. Для определения числа оборотов  средней  денежной массы Мc и для использования затем в дисконтной формуле инфляции нужно знать  розничный  товарооборот за весь период 1933-1939 годов, то есть за 6 лет (обозначим его Т) . Найдем его как произведение среднего арифметического товарооборотов 1933 и 1939 годов (Т1933 и Т1939) на число лет.

              Т = (Т1933  + Т1939 ) * 6 лет / 2 =  (67,0 + 45,8) * 6/2 = 338,4 млpд. долл.

9. Определим число оборотов денежной массы Мc :

               n = Т : Мc  = 338,4 : 27,1 = 12,5 оборотов за отчетный период

10. Определение показателя w (физического прироста товарооборота за один оборот денежной массы). Найдем его как частное от деления Q% на n:            
                              w =  Q%  / n = 36,8 % : 12,5 = 2,94 %
7. Рост предложения денег за 1933-1939 годы составил 14,3 млрд. долл. Однако требуется поправка, поскольку 5 млрд. долл. было изъято из розничного обращения. Денежная масса, которая попала на розничный рынок, составляет:

     М1 = M1933  - M1939 – 5 млрд. долл. = 14,3 млpд. долл. – 5 млрд. долл. = 9,3 млрд. долл.

11. Вычисление показателя инфляции i по дисконтной формуле 9:

i =  M /(T- M) = 9,3/(338,4- 9,3)  = 0,0282 или 2,82 %. 


Здесь можно остановиться и сделать выводы. В п.11 мы высчитали, какая могла бы быть инфляция, если бы одновременно с предложением денежной массы  М1 не росло эффективное предложение потребительских товаров на рынке w. И можно видеть, что гипотетический рост цен i практически равен реальному росту реализации w. В дисконтной формуле 15.11, где оба эти показателя сведены воедино, они взаимно нейтрализуют друг друга. Напомним эту формулу:

                                   i = [ M : (Т - M)] - w            

Если i >> w, то налицо инфляция. Если i < w, то дефляция. В нашем случае можно считать, что никакой инфляции или дефляции нет. Хотя у нас получилось, что i < w, надо учитывать, что в таких сложных и приближенных расчетах некоторая ошибка неизбежна.

Таким образом, вот объяснение, почему во времена «Нового курса» не было инфляции получено. Однако остается открытым вопрос: Каким образом правительство Рузвельта смогло обеспечить рост эффективного предложения? 

25. Как был обеспечен рост предложения товаров

Для того чтобы ответить на этот вопрос, мы отнесли одни факторы к ускоряющим инфляцию, а другие к снижающим ее. При этом мы отнесли рост налогов и рост денежной массы к факторам, стимулирующим инфляцию. 

В то же время мы рискнули отнести средства, выделяемые государством для стимулирования реального производства, к факторам, противодействующим развитию инфляционных процессов. Все факторы мы свели в балансовую таблицу 6.

 Таблица 6. Баланс воздействия инфляционных и противоинфляционных факторов на экономику США за годы «Нового курса» с 1933 по 1939 годы.

	
	Факторы, ускоряющие инфляцию
	       $ млрд.

	1
	Опережающий рост косвенных налогов
	               24,0

	2
	Опережающий рост налогов на прибыль            
	                0,7

	3
	Опережающий рост соцотчислений
	                 8,0

	4
	Опережающий рост подоходного налога            
	                1,3

	5
	Рост денежной массы М1 на розничном рынке       
	                 9,3

	
	Итого рост инфляционных факторов
	               45,3

	
	Факторы, снижающие инфляцию
	                  

	1
	Рост государственных закупок 
	               28,0

	2
	Рост кредитов и ассигнований для нужд 

промышленности и сельского хозяйства
	               17,3

	
	Итого рост противоинфляционных факторов
	               45,3

	
	Итого сальдо факторов
	                 0


Разумеется, найдется немало экономистов, которые усомнятся в том, что рост государственных заказов и прямого кредитования экономики, может не только не вести к возникновению инфляции, но и способен погасить ту, что уже наметилась, если можно так выразиться, естественным путем. Тем не менее, мы готовы продолжать доказывать, что так быть может. Разумеется, так может быть далеко не всегда. В предыдущей главе показано, что существует обоснованное мнение о том, что повышение налогов на личные доходы может снизить давление денежной массы на розничном рынке. В то же время рост любых налогов, в том числе и налогов на личные доходы несомненно является инфляционным фактором, как это указано в таблице 6. То есть может быть и так и эдак. 

Можно предположить, что все зависит от механизма применения той или иной меры – повышения налога или роста государственных ассигнований. Если реализация программы государственного кредитования экономики проводится достаточно разумно, как это, очевидно, было во времена Рузвельта, то инфляции можно не опасаться.  

Основной причиной успеха «Нового курса» считается то, что правительство Рузвельта через увеличение госзаказа и государственного кредитования стимулировало увеличение предложения товаров. В то же время оно также регулировало увеличение потребительского спроса посредством системы трансфертов, соцобеспечения и тарифные соглашения между работодателями и профсоюзами. 

Добавим к этому одно. Наш взгляд, самое большое значение имело расширение ликвидных резервов государства. Стремясь подстраховать свою эмиссионную политику, правительство Рузвельта санкционировало значительные закупки золота. Собственно, эти закупки были практически равны денежной эмиссии или лучше сказать дефициту государственного бюджета. Об этом мало, кто знает, но тем не менее это так. Основная часть вновь закупленного золота в процессе международных расчетов была, впрочем, израсходована, но она выполнила свою функцию. 

Опыт политики правительства Рузвельта подсказывает один важный тактический прием, позволяющий одновременно бороться и со спадом производства и с инфляцией. Правильнее всего, на эмиссионные деньги делать закупки ликвидных товаров для закладки их в стратегический резерв. Разумеется, в числе указанных товаров может быть не только золото. Но об этом пойдет речь в следующей главе.

26. Тактика и стратегия сдерживания государством эмиссионной инфляции  

Сразу оговоримся, что в данном случае речь пойдет исключительно о рыночных механизмах регулирования. Возможность декретирования государством «твердых» цен выходит за рамки нашего рассуждения.

Если принятие важных государственных решений касательно денежной эмиссии  или сдерживанию роста денежной массы, по изменению ставки рефинансирования или учетной ставки центральных банков, а также вопросы государственного кредитования и другие вопросы макроэкономического регулирования экономики – это высокая стратегия, то, несомненно, должна существовать и какая-то тактика, позволяющая реализовывать эту стратегию. Экономисты очень многое усвоили из терминологии военного дела. Так вот, история военного дела показывает, что самые лучшие стратегические решения всегда обречены на провал, если нет тактически подготовленных войск, способных проводить их в жизнь. Если в экономике нет структур, которые способны эффективно и ответственно использовать выделенные на развитие государственные средства, то, конечно, лучше их и не давать. Они пропадут впустую.

Правительство Рузвельта, активно вмешиваясь в экономику, все же никогда не делало этого напрямую, то есть при помощи государственных чиновников. Чиновник, не обладающий ни одной акцией в бизнесе, которым ему поручено управлять, непременно подвергается соблазну принять рискованное управленческое решение, которое способно нанести вред общим интересам, но, может быть, выгодное некоторым лицам, имеющим связи с указанным чиновником. В случае разоблачения ответить за свои дела чиновник может только потерей места и уголовным преследованием, но ведь это далеко не всегда помогает вернуть потерянные средства и упущенную выгоду. Упустить выгоду может также и честный, но слишком осторожный чиновник.  

Государственное кредитование это такой же бизнес, как всякая другая банковская деятельность. Оно требует ответственности решений, но также еще и проницательности и смелости. Кредитование при Рузвельте шло через полугосударственную Финансовую корпорацию реконструкции, которая выдала с 1934 по 1941 годы около 14 млpд. долл. кредитов. В сельском хозяйстве ту же роль играла Фермерская кредитная ассоциация. 

Поручая государственное кредитование частным предпринимателям, обладающим крупными личными средствами, правительство имеет определенную гарантию возврата средств в случае какой-либо неустойки. Конечно, услуги частников стоят недешево, но это окупается более эффективным использованием финансов и гораздо меньшим риском со стороны государства. Практически весь риск перекладывается на частника.

                                                           ***

Однако частнику не всегда можно доверять больше, чем чиновнику. Меньше доверия к нему при распределении государственных заказов. Чиновник, при всех своих недостатках, здесь оказывается немного лучше. И все же в данном случае лучше не означает хорошо. Все, что было сказано о том, каким соблазнам подвержен чиновник при распределении государственных кредитных ресурсов, остается в силе при распределении госзаказа. Только в этом случае соблазну подвержены оба, чиновник и частник.

Разница здесь в том, что при распределением кредитов менеджер, ведающий этим делом, обязан обеспечить возврат средств. И эта возвратность легко контролируется со стороны государства (тут-то и нужен чиновник). При закупках от имени государства нет параметра, такого же удобного для контроля, как возвратность долгов по кредитам. 

Значит ли это, что система госзаказов обречена напрасно разбазаривать средства государственного бюджета? Отнюдь нет.

Давно придумано немало способов для уничтожения злоупотреблений при государственных закупках. Нет необходимости перечислять их все. Однако главным из них, несомненно, является практика государственных закупок через открытие аукционы.  

Государственные закупки бывают двух видов. В одном случае закупки производят для непосредственных нужд государственных учреждений. Это наиболее ответственная деятельность для государственных чиновников: сюда входят, помимо прочего, закупки для нужд обороны и безопасности страны. И именно на этом направлении государство должно всегда сосредотачивать лучшие кадры чиновников в смысле их компетентности и честности. На эту деятельность должно быть направлено также особое внимание органов безопасности государства. Даже самому президенту страны не зазорно вникать в эти дела.

Однако с середины ХХ века значительная часть государственных закупок может не предназначаться непосредственно для государственного потребления. Она может быть предназначена специально для стабилизации экономики.  

Это также жизненно важная часть функций государства. Однако тут тоже, как при распределении кредитов, можно обойтись без лишнего количества чиновников. А раз без них можно, то, значит, без них обязательно нужно обойтись, хотя бы ради снижения уровня бюрократии.   

Возможность использования полугосударственных структур для осуществления государственных закупок, предназначенных для стабилизации экономики (назовем их стабилизационными закупками) заключается в самой природе этих закупок. Не имеет смысла для стабилизации экономики закупать товары, которые впоследствии, в случае необходимости, не могут быть возвращены в общий торговый оборот. Деятельность, связанная с производством стабилизационных закупок отличаются от деятельности по производству прочих госзакупок тем же, чем и деятельность по распределению кредитов. Это необходимость обеспечить возвратность ресурсов. И здесь в силу вступают все те соображения, которые мы привели относительно возможности использования частных структур для распределения государственных кредитных ресурсов под эффективным государственным контролем.

                                                    ***

Итак, мы определили, что главное в стабилизационных закупках это возвратность вложенных средств. Каким же образом можно ее обеспечить?

Оговоримся, что частным структурам нельзя поручать абсолютно все, связанное со стабилизационными закупками. Это было бы так же опрометчиво, как поручать военным решать основополагающие вопросы войны и мира. Точно так же, как объявление войны и заключение мира является прерогативой высших гражданских государственных органов страны, наиболее ответственные решения в сфере экономической стратегии тоже должно решаться самим правительством и его ведомствами.   

Таким образом, стратегические решения касательно политики стабилизационных закупок остаются в ведении государства. И оно должно достаточно точно представлять себе, что нужно покупать для обеспечения стабильности экономики своей страны. 

Это зависит от характера экономики и возможностей той или иной страны. Мелкие страны зачастую не способны осуществлять масштабные стабилизационные закупки, как по финансовым обстоятельствам, так и по своим чисто технологическим возможностям. Например, Сингапур или Гонконг просто не имеют свободной земли, где они могли бы хранить закупленные материалы, необходимые для стабильности функционирования их экономик. Россия же не имеет достаточно хранилищ, чтобы с гарантией обеспечивать себя зерном, если вдруг будет неурожай или, если торговцы зерном экспортируют его слишком много, прельстившись высокими мировыми ценами.
 В случае нужды таким  странам приходится полагаться на запасы, сделанные в других государствах.

Проще всего в целях стабилизации экономики страны закупать и хранить запасы иностранной валюты и драгоценных металлов. И именно такие запасы создаются сегодня в первую очередь в любом государстве мира. В большинстве случаев этим занимается государственное учреждение – центральный банк. Но в США этим занимается Резервная Система, полугосударственная финансовая организация, которую кроме министерства финансов контролируют крупнейшие банки страны. В последнее время во всех странах появилась тенденция также наделять государственные центральные банки все большей степенью независимости. От этого и они также начинают приобретать черты, присущие полугосударственным системам. 

Считается, что на деньги в случае нужды всегда можно купить все необходимое. Но на самом деле это не так. Библейская история с Иосифом Прекрасным, который в свое время оказался министром экономики у египетского фараона, показывает, что, например, на случай длительного недорода запасы зерна хранить выгоднее. чем золото. Голодающие древние египтяне отдали за хлеб все свое имущество и еще продали себя в рабство.

Со времен Рузвельта мысль о том, что золото не всегда может спасти экономику страны от спада пришла в голову и американцам. «Великая депрессия» разразилась, хотя США владели самими большими в мире запасами драгоценных металлов в Форт-Ноксе. 

В настоящее время в США имеется целый комплекс различных запасов, которые могут стабилизировать рыночную ситуацию в самых разных сферах потребления. Здесь можно отметить и переходящие запасы зерна (самые большие в мире, доходившие до 2/3 всех мировых запасов подобного рода). Можно отметить также самые большие  в мире стратегические запасы сырой нефти (одни только эти запасы могли бы обеспечивать потребности США в топливе целых полгода). Есть запасы цветных и черных металлов, редкоземельных элементов и других материалов, ликвидность которых в большинстве возможных случаев не вызывает сомнений. 

Общая стоимость подобных запасов составляет сотни миллиардов долларов и во много раз превышает стоимость золотого запаса США, который официально оценивается примерно в 20 млрд. долл. Однако мы должны учесть, что реальная стоимость всех этих запасов может еще в несколько раз вырасти в случае возникновения рыночного дефицита. Так, например, уже сейчас рыночная стоимость хранящегося в США золота в десять раз больше, чем официальная. Если по курсу Резервной системы США тройская унция золота строила 35-36 долл., то на Лондонской бирже цена тройской унции иногда подкатывает под 400 долл. Колебания цен на нефть зафиксированы от 9 долл. за баррель в 1997 году до 33 долл. за баррель в 2004 году. В случае необходимости правительство США может своим декретом поднять и официальные цены на государственные резервные материалы, как это было сделано Ф.Д. Рузвельтом относительно цены на золото в 1932-34 годах.

                                                          ***

Итак. мы определили, что еще одним необходимым качеством стабилизационных запасов, связанным с их возвратностью в экономику, является их ликвидность. И на самом деле ликвидность таких материалов, как нефть или зерно, едва ли не превосходит ликвидность драгоценных металлов. Во всяком случае, нетрудно себе представить, что может произойти на рынке благородных металлов, если США вдруг выставит на продажу весь свой золотой запас.

Но в отличие от чрезвычайно стойкого к внешним воздействиям золота хранение некоторых других материалов требует гораздо больше забот. Зерно и все другие виды продовольствия, черные металлы и многие другие материалы при длительном хранении портятся. И если поручать заведовать их запасами безответственным чиновникам, то без крупных убытков не обойдется.

Полугосударственная система хранения гораздо более гибкая. Частники, которым поручается хранение портящихся материалов, получают право под свою ответственность обновлять запасы, продавая то, что пролежало установленный срок хранения, и покупая взамен более свежие материалы. В случае порчи запасов частник обязан возобновить их за свой счет, и государство не несет никакого ущерба, кроме обычной платы за хранение. Но хранение в любом случае стоит денег. 

Резервные материалы можно хранить даже у производителей. Например, в США практикуется программа «Фермерский резерв», когда закупленное государством зерно хранится у самих фермеров. Для этого есть технологические возможности. Если общая емкость всех зернохранилищ США 500 млн. т, то 300 млн. из них находятся во владении фермеров. Это достаточно надежные хранилища. Такая практика обеспечивает неплохую экономию государственных средств. Кроме того, он удобна в случае, если появляется необходимость вернуть зерно вернуть в оборот. Это также сделают сами фермеры, если им на это будет дано разрешение государственных органов. Они просто продают свой урожай сами. Однако в таком случае они обязаны также вернуть государству ранее выплаченные им деньги за хранение.  

Механизм хранения и возврата в оборот каждого из взятых государством в резерв материалов имеет свои особенности, связанные с его физическими свойствами. И у нас нет возможности рассмотреть их все. Но есть  у них нечто общее.

В годы, когда цены на какой-либо важный товар низки государство обязано делать запасы этого материала. А в годы, когда цены на него повышаются, этот товар должен сбрасываться на рынок. При этом не только понижается цена на данный конкретный товар, но и временно изымается лишняя денежная масса. А это благотворно влияет на всю ситуацию на рынках в целом, сдерживает рост цен на все другие товары.

В случае длительного спада госзакупки могут стимулировать рыночный спрос и все производство посредством мультипликации. Рынок, нуждающийся в инвестиционных средствах, насыщается через рост денежной массы.  

Государственные резервы стоят на пути свободного товарного обмена, подобно плотине, перегораживающей реку. Перед такой «плотиной» аккумулируются огромные временно изъятые из обращения материальные ценности. И все же существование такой «плотины» полезно. Экономические процессы в странах, имеющих стабилизационные резервы, точно так же, как и реки, на которых имеются водохранилища, текут спокойно и равномерно. Они не знают ни маловодья, ни потопов.

Однако все сказанное в это главе в основном относиться к той борьбе, которую государство вынуждено вести с самим собой, поскольку эмиссия денег – это всецело прерогатива государства. Есть еще одна важная область борьбы с инфляцией – это борьба с монопольным повышением цен. И мы не можем обойти этот вопрос в нашей книге.

27. Борьба с произволом монополий


А всегда ли монополия творит ценовой произвол? Усомниться в этом позволяет анализ графика цена-сбыт, который имеется у всякого товара, в том числе монопольного.
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Рисунок 1. График цена-сбыт (эластичность более 1). 

















На графике изображены ось цен и ось сбыта. Падающая линия цен показывает, как расширяется сбыт при снижении цен. Линия себестоимости показывает, как при расширении сбыта снижается себестоимость за счет условно-постоянных издержек. Здесь изображен график для товара имеющего эластичную характеристику сбыта.


Если проанализировать график на рисунке 1, то станет ясно, что при продаже данного товара имеется только одна цена, которую мы назвали оптимальной, при которой образуется соответствующий ей оптимальный объем сбыта. Оптимальные цена и сбыт вместе образуют оптимальный доход, изображаемый площадью прямоугольника со сторонами, равными отрезкам изображающим оптимальную цену и оптимальный доход. Площадь прямоугольника дохода разделается нормалью к оси цен, проведенной через точку С на две части. Первая из них обведена жирной чертой. Это прибыль. При оптимальной цене прибыль будет максимальной. Остальное будут составлять издержки производства. Анализ графика показывает, что при ценах больше и меньше оптимальной прибыль будет меньше максимальной.


Точка О, которая является точкой оптимума, находится на линии цена-сбыт в равном удалении от точки пересечения линии цена сбыт с осью ординат, а также от точки пересечения линии цена-сбыт с линией себестоимости. Детальные доказательства наших утверждений занимают слишком много места.


Вывод из анализа графика: Монополии, имеющие эластичные графики цена-сбыт, не заинтересованы повышать цену на свой товар выше, чем до точки оптимума. 

Как правило, оптимальные цены для эластичных графиков также являются вполне приемлемыми и для потребителя. И чем эластичнее график, тем более низкой будет оптимальная цена. 


Проблема заключается в том, что многие монополии имеют неэластичный график цена-сбыт. К таким монополиям, например, относится ОПЕК. Снижение поставок нефти всего на 5 % приводит к удвоению мировой цены на нефть. Однако вопросы борьбы с международными монополиями выходят за рамки данной книги. 


Если, однако, встает вопрос борьбы с внутригосударственными монополиями, то тут существует несколько способов борьбы. Наиболее широко известны два из них. Во-первых, это принудительное разделение монополий. Во-вторых административно- государственное регулирование цен на монопольные товары. Как можно видеть, эти способы нельзя назвать чисто рыночными. 


Однако практически все графики цена-сбыт представляют собой гиперболу, то есть имеют участки, на которых наблюдается как неэластичный, так и эластичный сбыт.
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Рисунок 2.


Рыночный способ борьбы с произвольным повышением цен представляется как попытка сдвинуть интервал обычных цен монополии на участок эластичного сбыта. И такой сдвиг можно опять-таки создать при помощи стратегических запасов монопольного товара. При попытке монополии приблизить свои цены к порогу неэластичности можно было бы начать расходовать резерв. При снижении цены монополию следует поощрять повышением покупаемости ее товара. Одновременно пополняются запасы монопольного товара. Таким образом создание стратегических (в смысле стратегии экономики) резервов является универсальным инструментом борьбы с обоими видами инфляции. 

Заключение

Итак, наш труд закончен. Автор счастлив тем, что ему удалось втиснуть столь большой объем новых понятий и математических выкладок в такой малый объем страниц. В этом случае он может надеяться, что читателей у него будет чуточку больше. 

Хотелось бы только быть понятым. Это нужно не столько ради честолюбия автора, сколько ради блага общества. Слишком много негативного  в мире, и в экономике в частности, делается отнюдь не из-за непреодолимого противоречия интересов (такого противоречия, возможно, вообще не существует в природе), а просто из-за непонимания. Говоря словами Сократа: в мире нет порочных людей, но есть люди недостаточно осведомленные в пользе добродетели. 

Проблемы, возникающие между трудом и капиталом, между бизнесом и государством, между рынком и монополиями, – все они вызываются недопониманием общих интересов. Может быть, книга внесет немного ясности в эту проблематику. 


Окончив свой труд, автор книги так и не пришел к выводу, к какой научной школе его отнести. В чем-то он согласен с монетаристами, в чем-то с кейнсианцами. Пусть сам читатель сделает выводы. Но все же автору кажется, что раздор между экономическими школами также вызван неполным пониманием того, что на самом деле никакого между ними противоречия нет. Поэтому автору хотелось бы, чтобы и в этом случае его труд отчасти послужил целям примирения или лучше сказать синтеза научных взглядов.
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� Ван Ман – регент, а затем император Китая, I век от Р.Х.


� Очевидно, могут быть и другие модели социализма.


� Обычно имеется в виду рост ВНП или ВВП.


� Социалистическое народное хозяйство страны с этой точки зрения является единой государственной супермонополией.


� Нумерация уравнений связана с нумерацией глав. Это сделано для облегчения поиска нужных формул.


� Инфляцией обычно считают только безвозвратное повышение цен


� Олигополия фактически является группой крупных корпораций, находящихся в ценовом сговоре.


� Типа компании “Microsoft”.


� Термины и положения, выделенные жирным шрифтом, даны автором книги


� Это может быть повышение цен на какие-то предметы роскоши.


� Американский экономист Ф. Махлуп считал инфляционным только необратимый рост цен


� The turnover -  товарооборот (англ.)





� Резерв и производство одного монопольного товара может быть выражен в натуральных единицах или в стоимостных единицах, но в неизменных ценах. 


� Резерв и производство совокупности нескольких монопольных товаров может быть выражен только в стоимостных единицах и в неизменных ценах. 


� Именно относительное сокращение фонда заработной платы Кейнс считал одним из главных достоинств инфляционного стимулирования экономики.


� Повышение правительством Гайдара заработной платы бюджетникам, а также пенсий и пособий в начале 1992 года отчасти преследовало популистские цели с целью снизить уровень недовольства населения.


� The economy - сбережения 


� В число платных услуг может быть включена уплата различных государственных сборов, производимых наличными деньгами. В России доля таких сборов настолько мала, что ею можно пренебречь.


� Для краткости под словом товарооборот здесь и далее подразумевается сумма розничного товарооборота и платных услуг населению.


� The work – вещь, труд.


� The gain - прирост


� На Западе аналогом этому показателю является объем личного потребления


� Для создания государственных резервов вовсе необязательно строить государственные хранилища. Это и невыгодно по издержкам и даже опасно в смысле сохранности от порчи и хищений. Государству будет достаточно профинансировать создание и хранение дополнительных запасов на складах корпораций.  


� Не путать число оборотов полной наличной денежной массы с числом оборотов действующей денежной массы, которое всегда равно 12.


� РСЕ - personal consumption expenditures. В России аналогом РСЕ является розничный товарооборот с включением платных услуг


� В 2002 и 2003 годах Россия и в самом деле экспортировала слишком много зерна.





